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Resumo

O objetivo deste artigo se consistiu na analise das ementas curriculares dos
cursos de graduacdo em Ciéncias Contabeis e Ciéncias Econdmicas ofertados
por instituicbes do ensino superior buscando identificar disciplinas que tem
relacdo, declarada, direta e/ou indireta com a temética Teoria Comportamental,
e em segundo plano, com os temas: Controladoria e Tomada de Deciséo.
Neste sentido inclui-se os subtemas: Financas Comportamentais, Teoria da
Utilidade Esperada, Teoria da Racionalidade Limitada, Heuristicas, Teoria dos
Prospectos, Efeito Framing. O referencial tedrico contido neste artigo é fruto de
pesquisas em artigos nacionais e internacionais disponibilizados na internet e
em outros meios. Foram levantados 82 (oitenta e dois) programas de 02 cursos
de graduacao, sendo 42 (quarenta e dois) em 02 cursos de Ciéncias Contabeis
e 40 (quarenta) em um curso de Economia, todos, da Universidade Federal a
fim de verificar as disciplinas que possuiam ou néo, propenséo para inclusao
do tema controladoria em sua ementa. ApGs analise das ementas, de ambos 0s
cursos, destaca-se a constatacdo da existéncia de 9,52% disciplinas do curso
de Ciéncias Contabeis que detém relacdo com os temas supracitados, e 17,5
% do total de disciplinas de Ciéncias Econdmicas. O que é justificavel pela

propria histéria da discussao destes temas nestas Ciéncias.

Palavras Chaves : Teoria Comportamental, Tomada de Decisdo, Teoria do

Prospecto.



1 — INTRODUCAO

1.1 — Contexto

Tem-se exigido das Ciéncias Contabeis relatorios gerenciais que reflitam
além de quantificacbes dos fatos, e ao mesmo tempo incluam aspectos
subjetivos, qualitativos que interferem na leitura desses numeros e ainda, a
ampliacdo dos informes, com destaque essencial para a area de Controladoria
que tem como uma das suas fungBes dar suporte, através da figura do
Controller, ao processo de tomada de decisao.

A gestao organizacional precisa de informacgdes confiaveis, econémicas,
validas, suportadas pela area da controladoria, para verificar se as condicfes
financeiras, fiscais, da tesouraria e do fluxo de caixa, presentes, passadas e
futuras, para que possa assim tomar decisoes.

Por outro lado a tomada de decisdo esta sujeita a acfes de agentes
fisiologicos e psicolégicos capazes de influenciar e motivar os tomadores de
decisdo nos momentos mais importantes para a organizagcdo, o que tem sido
objeto de publicacdes, de pesquisas, buscando constatar este acontecimento

através das teorias.

Neste sentido, insere-se a Teoria Comportamental:

“A teoria comportamental assenta-se em novas proposi¢ées a cerca
da motivacdo humana, notadamente as contribuicbes de McGregor,
Maslow e Herzerg. O gestor deve conhecer 0s mecanismos
motivacionais para pode dirigir adequadamente as organizacdes por
meio das pessoas.”. (CHIAVENATO, 2004, p. 364)

Segundo Marqueze (1998) Os individuos sao tomadores de deciséao e
baseiam-se em informacfes que adquirem do ambiente interno ou externo do
qual estdo inseridos. Processando tais informa¢des em conformidade com suas
concepgOes e admitindo atitudes, julgamentos e entendimentos individuais em
todas as situagoes.

Baseado nesse sistema de decisbes a “teoria econdémica tradicional

envolve o0s pressupostos padrbes de que o0s agentes econdmicos S&o



racionais, ndo existem externalidades, a informacéo é perfeita e ndo existe um
conjunto completo dos mercados”. (GUALBERTO, 2011).

A Teoria Econbmica tradicional que compreende a Teoria
Comportamental, nas organizacdes pode de certa forma ocasionar conflitos,
entre 0s objetivos individuais dos tomadores de decisdo e 0s objetivos
organizacionais, isso ocorre porque o0s tomadores de decisdo podem ser
influenciados por diversos fatores (auto-realizacdo, estima, sociais, etc.)
podendo agir em pré de seus interesses no momento da tomada da deciséo.

Este artigo tem como objetivo identificar se a Teoria Comportamental,
Teoria do Prospecto e seus subtemas s&do contemplados nas ementas dos
cursos de graduacdo em ciéncias contabeis e economia da Universidade
Federal da Bahia (UFBA). Tendo como um dos intuitos possibilitar uma
reavaliagdo das mesmas, contribuindo assim com a possibilidade de insergcéo

desta tematica em disciplinas que possuirem similaridades com o tema.

2-METODOLOGIA

Quanto ao objetivo esta pesquisa demonstra-se como exploratoria.
Segundo Beuren (2010) a pesquisa exploratoria tem como objetivo conhecer
mais profundamente um determinado assunto que ainda ndo foi muito
explorado tornando-o assim mais conhecido, além de possibilitar que 0 mesmo
possa ser usado como base para pesquisas futuras descritivas ou explicativas.

Quanto a abordagem do problema, a pesquisa € quali-quantitativa,
porém com predominancia qualitativa. Pode-se considerar a pesquisa como
qualitativa, ja que a “interpretacdo dos fendbmenos e a atribuicdo de significados
sao basicas no processo de pesquisa qualitativa” (RODRIGUES, 2007).

Este artigo contempla 03 fases de estudo, a saber: 1 Revisdo de
literatura, 2 Analise de curriculos, 3 discusséo dos resultados encontrados.

Na revisdo de literatura sdo apresentados conceitos sobre a Teoria
Comportamental, Teoria da Utilidade Esperada (TUE), Heuristicas, Teoria do
Prospecto e Efeito Framing.

Foram levantados 82 (oitenta e dois) programas de 02 cursos de
graduacéo, sendo 42 (quarenta e dois) em02 cursos de Ciéncias Contabeis e

40 (quarenta) em um curso de Economia, todos, da Universidade Federal da



Bahia (UFBA), a fim de verificar as disciplinas que possuiam ou nao,

propensao para inclusdo do tema controladoria em sua ementa.

3 — FUNDAMENTACAO TEORICA

3.1- Finangas Comportamentais.

As financas comportamentais fundamentam-se nas pesquisas de
Kahneman e Tversky (1974, 1979) sobre o comportamento e o processo de
tomada de decisdo dos individuos em situac6es de risco. Thaller (1999)
complementa que “é o estudo de como as pessoas analisam as informacoes e
agem no processo decisorio.”.

O campo de estudo das finangas comportamentais refere-se:

“A identificacdo e classificacdo de vieses comportamentais
relacionados as emocdes e aos erros cognitivos que podem
influenciar o processo decisério, afastando o sujeito da racionalidade
infinita; e como esses padrBes podem determinar mudangas no
mercado” (RAMOS, 2007, p. 46).

Com o intuito de elucidar algumas anomalias da teoria financeira, tendo
como exemplo a racionalidade dos individuos na tomada de decisdo, as
Financas Comportamentais nascem da relacdo entre as financas e a
psicologia, conforme Castro Junior e Fama (2002).

Shefrin (2000) salienta que “é uma area de estudos que se preocupa
com a influéncia da psicologia no comportamento dos individuos.".

Barreto Junior (2007) complementa que as financas comportamentais
representam a interacao entre os conceitos de finangas e psicologia cognitiva
com o objetivo de entender o comportamento dos individuos na tomada de
deciséo, levando em conta as limitacdes da racionalidade.

Na revisdo realizada por Macedo Junior (2003) pode-se compreender
que a psicologia cognitiva estuda a semelhanca do individuo com o seu
ambiente e nota o comportamento das pessoas para tentar encontrar os fatores

que afetam a tomada de decisdo. Os fatores mencionados poderao estar



interagindo com a percepc¢ao de uma situacdo, na memorizagdo, na resolugéo

de problemas ou na tomada de decisao.

3.2 Teoria da Racionalidade Limitada.

Para Simon (1965) a racionalidade limitada pode ser definida como a
busca, ndo de maximizar a utilidade, mas de satisfacdo das necessidades dos
agentes. Segundo esta abordagem o homem n&o tem acesso irrestrito a todas
as informacgdes de que necessita para tomar decisdo a custo zero e, tdo pouco,
tem um potencial de célculo instantdneo e absolutamente preciso. Ao invés
disto, possui limitacdes cognitivas que restringem suas possibilidades de
escolha.

Segundo Bruni et al.(2012) os trabalhos realizados por Simon (1965)
referentes a racionalidade limitada dos agentes possibilitaram questionamentos
em torno dos axiomas que servem de base a teoria econdmica classica. A
critica gerou em torno do individualismo metodologico de forma mais incisiva,
tendo em vista que a abordagem neoclassica escolhia uma psicologia
“‘econdmica” que nao era capaz de acompanhar a complexidade da mente

humana.

3.3 Heuristicas

3.3.1 HEURISTICAS DE JULGAMENTO

Segundo Tversky e Kahneman as Heuristicas de Julgamento poderéo
ser determinadas (1974), como um conjunto de taticas simplificadoras, que as
pessoas utilizam para tomarem decisdes. Devido a complexidade do ambiente
que rodeiam as decisdes, essas taticas representam um modelo de regras que
de maneira implicita regem o processo de tomada decisdo. Apesar da
heuristica de julgamento ser bastante Util no processo de tomada de deciséo,

também podera induzir a vieses de decisao.

“Heuristica pode ser definida como um conjunto de regras e métodos

gue conduzem a resolucdo de problemas, como metodologia ou



algoritmo usado para resolver problemas por métodos que, embora
ndo rigorosos, geralmente refletem o conhecimento humano e
permitem obter uma solugéo satisfatéria.”. MACEDO JUNIOR (2003,
p.48).

Macedo e Fontes (2008) consideram a heuristica de julgamento como
uma série de estratégias simplificadoras, que os individuos se fundamentam ao
tomarem decisdes. Estas consistem em atitudes que implicitamente dirigem o

comportamento na tomada de decisao.

3.3.2 HEURISTICA DA DISPONIBILDIADE

De acordo com Marcelo Alvaro (2012) et al. as Heuristica da
Disponibilidade se refere a possibilidade que um certo fato tem de acontecer

mediante sua disponibilidade frequente na memoria.

“Ou seja, € mais facil recordar de eventos com altas cargas
emocionais, relevantes e que realmente foram vividos do que de
eventos subjetivos, irrelevantes e de carater ndo emocional. Os
vieses de decisdo oriundos dessas heuristicas ocorrem porque o fato
de um evento.”. (ALVARO et al. 2012)

Exemplo: Suponhamos que Joéo lave os pratos constantemente, porém
seu pai afirma também lavar com frequéncia, mas Jodo quase nunca o0 Vvé
lavando. Na mente de Jodao ele lava mais vezes do que seu pai, pois aquilo é
algo real, contudo o pai de Jodo lava com a mesma frequéncia. Entretanto na
visdo de Jodo isso € algo subijetivo, entédo seu julgamento final sera de que ele
lava os pratos mais vezes do que seu pai. O exemplo dado trata-se de um
julgamento prévio do filho para com o seu pai pelo fato de que ele ndo o ver

lavando os pratos, ou seja, trata-se de visOes diferentes da mesma situacao.

3.3.3 HEURISTICADA REPRESENTATIVIDADE



A heuristica da representatividade trata-se de uma visdo simplificadora
da realidade onde utilizamos os conhecimentos existentes sobre determinado

objeto e ideias para assim definir outro objeto semelhante.

“Quando julgamos, por exemplo, qual o perfil tipico de um
contador? Se ja conhecemos algum contador com caracteristicas
marcantes, teremos a tendéncia de supor que qualquer pessoa com

aquele estereo6tipo, seja um contador.” (ALVARO, 2012 p. 4).

E algo natural & realizacdo de generalizacdes feitas pelas pessoas,
essas baseadas ndo apenas em estere0tipos mais também em acontecimentos
relativos ao cotidiano, assim a analise do objeto passa a ser prejudica pela
existéncia de vieses e de julgamentos feitos a episédio ou objeto similar. Esse
fato € entendido como um mecanismo de autodefesa do cérebro humano, que
tende a retomar acontecimentos do passado a fim de evitar ou permitir que o
mesmo ocorra novamente.

Trazendo para o lado empresarial, esse mecanismo pode as vezes ser
prejudicial aos negdcios, pois podera inibir o tomador de decisdo a se arriscar

em um negdcio que possa Vvir a ser vantajoso.

3.3.4 HEURISTICA DA ANCORAGEM

Para Tversky e Kahneman (1974) a Heuristica de Ancoragem e
Ajustamento ocorre quando uma pessoa realiza uma estimativa ou decide
sobre uma quantia, ajustando a sua resposta com base num valor inicial
disponivel (ancora). Segundo os autores a Heuristica da Ancoragem interfere
de forma significativa no processo de tomada de decisdo porque os tomadores
de decisdo utilizam de um conhecimento prévio para tomar decisdes
importantes para aquela organizagao.

Ainda para estes dois autores (1974) A heuristica da ancoragem
consiste na escolha de um ponto de partida existente para chegar a um
objetivo fim, em nosso caso a tomada de decisdo. Desta forma os tomadores
de decisdo podem tomar atitudes sustentando-se em seus conhecimentos

sobre determinada situagcdo que envolva risco. Com isso podem acabar



adotando uma deciséo equivocada em relacéo ao que poderia ser feito naquela

situacao.

3.4 Teoria da Utilidade Esperada

A Teoria da Utilidade esperada trata-se de um modelo matematico
criado apdés o boom da matéria que foi usada para explicar diversas teorias,
matematicos como Copérnico, Aristoteles deram grandes contribuicdes a
humanidade através de suas pesquisas no ramo do conhecimento matematico.
Essa ferramenta ja muito utilizada para explicar aos fenbmenos da natureza e
coisas que nao poderiam ser explicadas pelo senso comum ou pelo
conhecimento teoldgico usavam os conhecimentos matematicos.

Uma das suas contribuicbes esta no fato de ter originado os primeiros
questionamentos em relagdo ao comportamento dos individuos em uma
situacao de risco. Apds a publicacdo de trabalhos sobre a Teoria da Utilidade
Esperada, surgiram outros questionamentos que eram contra ou a favor da
teoria. Tendo como exemplo a Teoria da Utilidade ndo Esperada, essa teoria
se embasa no principio de utilizar modelos matematicos para resolver algo
intangivel e imprevisivel como o comportamento dos individuos a determinadas
circunstancias.

A Teoria da Utilidade Esperada n&o leva em consideracao esses fatores
tornando assim os individuos em um modelo, ou seja, uma simplificagcdo da
realidade e sabemos que cada individuo tem suas individualidades e isso

influencia de forma significativa na tomada de decisé&o.

“Since there is no reason to assume that of two persons
encountering identical risks, either should expect to have his desires
more closely fulfilled, the risks anticipated by each must be deemed
equal in value.” (DANIEL BERNOULLI, 1954 p. 23 - 24).

Em traducéo livre: “Ja que ndo ha razédo para supor que duas pessoas
encontrardo riscos idénticos, ou devem esperar para ter seus desejos mais
proximos cumpridos, 0s riscos previstos para cada um devem ser considerados

em igual valor”.



No artigo “Exposition of a New Theory on the Measurement of Risk” de
Bernoulli (1954) traz-se um exemplo a fim de translucidar o entendimento sobre
a Teoria da Utilidade Esperada, esse exemplo evidencia duas pessoas, uma
rica e uma pobre. Os dois possuem concepcOes de utilidade esperada
diferentes ao ganhar na loteria para o pobre ganhar na loteria tera mais
utilidade se comparado com a pessoa rica. Agora caso a pessoa rica necessite
de toda sua fortuna mais o valor do prémio da loteria para dar inicio a uma
pesquisa onde desenvolvera o remeédio para tratamento de uma doenca que
pode o levar a morte. Nesse caso, a utilidade do prémio para a pessoa rica
sera maior ou similar a pessoa pobre em perfeito estado de saude.

Contudo, apesar da Teoria da Utilidade esperada ser bastante usada
como modelo para descrever o processo de tomada de decisdo em situacdes
de risco, ha estudos nesse contexto que afirmam a possibilidade de se
encontrar anomalias que comprovam gue as pessoas apresentam episodios de
racionalidade limitada (BALDO 2007).

3.5 A Teoria dos Prospectos

Os dois psicologos israelenses Amos Tversky e Daniel Kahneman
(1974), desenvolveram a Teoria do Prospecto, essa teoria afirma que os
investidores sé&o influenciados no momento da tomada de decisdo, tornando-se
avessos ao risco em uma situacdo de ganho e propensos ao risco em uma
situacdo de perda. Segundo a Teoria do Prospecto as pessoas dao maior
credibilidade a resultados que proporcionem ganhos certos e desvalorizam
resultados que proporcionem ganhos incertos esse fato € denominado “efeito
certeza”.

Seguindo exemplo de Kahneman e Tversky (1979), caso fosse dado o
poder de escolha entre ganhar $ 5.000,00 tendo-se certeza de ganho de 100%
e $ 7.000,00 com incerteza de ganho de 70% as pessoas optariam por ganhar
$ 5.000,00. Entretanto se tivessem de escolher entre $ 5.000,00 com 15% de
chance e 7.000,00 com 10%, escolheriam em ganhar 7.000,00, pois segundo a
teoria, na existéncia de escolhas de risco as pessoas escolherdo as mais

arriscadas caso lhes proporcionem ganhos maiores.



“O conhecimento acumulado sobre julgamento e tomada de deciséo
teve grande contribuicdo do economista Hebert Simon que, em 1978,
apresentou a existéncia de um hiato entre o ponto de vista da teoria
classica microecondmica de tomada de decisédo e as evidéncias, por
ele encontradas, de como as pessoas realmente decidem.”.
(GUALBERTO; BRUNI; CORDEIRO, 2012).

Na Teoria do Prospecto destacam-se a existéncia de uma racionalidade
limitada, segundo a qual “o tomador de decisdo escolhe uma alternativa
supostamente racional, mas com uma visado parcial ou limitada da situacao”
(CARDOSO; RICCIO, 2005, p.3). Essa teoria apresenta criticas a outra teoria
denominada Teoria da Utilidade Esperada (TUE), esse modelo normativo de
tomada de decisao evidencia que as pessoas realizam suas decisdes de forma
completamente racional, sdo contrarias ao risco além de visarem a

maximizacao da utilidade.

“Os psicologos Daniel Kahneman e Amos Tversky (1979)
testaram a teoria da utilidade esperada em dezenas de
estudantes através de questdes que envolviam decisdes
arriscadas. Os resultados da pesquisa evidenciaram padrbes de
comportamento que nao convergiam com 0S principios
axioméaticos da teoria da utilidade esperada. Foi neste contexto
que a teoria dos prospectos foi formulada e, até hoje, é
amplamente usada em diversas situacdes envolvendo decisdes
sob risco.”. (BALDO, 2007 p.16)

Embora outras teorias tenham sido desenvolvidas em paralelo com a
Teoria dos Prospectos, esta foi a que ganhou uma maior repercussao.
Kahneman e Tversky (1979) e Kahneman e Riepe (1998) apresentam algumas
generalizagbes importantes (estabelecidas apoOs testes experimentais com

estudantes) para o entendimento da teoria dos prospectos.

3.5.1 - EFEITO FRAMING

Segundo Kahneman e Tversky (1979, 1984) a Teoria dos Prospectos
(Prospect Theory), evoluiram por meio de experimentos sisteméticos de



condutas coerentes. Esses aspectos evidenciam que cada individuo responde
de forma diferencia a determinada situacdo, a depender da forma que lhe sé&o
apresentados os problemas.

Silva e Lima (2007) buscaram verificar através de seu trabalho se a
forma como os demonstrativos e relatorios contabeis sdo apresentados aos
tomadores de decisdo podem ou nao influenciar os usuarios de informacdes
financeiras no processo de tomada de decisdo. PGde-se constatar por meio de
questionario aplicado para discentes dos cursos de Administracdo e Contabeis
de instituicbes publicas e particulares que suas escolhas eram influenciadas
pelo modo como os problemas lhe eram apresentados, confirmando assim, a

existéncia do Efeito Framing.

4 — ANALISE

ApoOs revisdo de literatura, coleta dos dados e discussao, foi possivel

identificar:

1 — Quanto as ementas do curso de Ciéncias Contabeis foram analisadas 42
(quarenta e duas) disciplinas, e pode-se constatar a existéncia de 04 (quatro)
disciplinas com propensdo a inclusdo de temas relativos a Teoria

Comportamental (Efeito Framing, Heuristica, Teoria dos Prospectos).

Apos a andlise foi elaborado os seguintes quadros:

ANALISE DE CUSTOS

EMENTA CONTROLADORIA

Objetiva desenvolver estudo mais aprofundado ddabBdidade de Custo,
enfatizando seu uso na tomada de decisdes e nessmde planejamento e ~ EFEITO FRAMING

controle das atividades empresariais.

ORCAMENTO EMPRESARIAL PLANEJAMENTO ESTRATEGICO

EMENTA CONTROLADORIA



INTRODUCAO A CONTROLADORIA

PERICIA CONTABIL E ARBITRAGEM




Como pode ser visto no curso de Ciéncias Contdbeis foram encontradas 04
disciplinas que apresentam em suas ementas, espaco para insercdo da tematica

Contabilidade Comportamental, com destaque para os sub temas:

. Heuristicas, Teoria dos Prospectos e Efeito Framing.

Na tabela a seguir apresenta-se o levantamento efetuado sobre as
disciplinas do curso de Ciéncias Econdmicas e os resultados encontrados.

Quanto as ementas do curso de Ciéncias Econdmicas foram analisadas
40 (quarenta) disciplinas dentre essas foi contatada a existéncia de 07 (sete)

delas propensas a inser¢do das tematicas mencionadas anteriormente.

ECONOMIA BRASILEIRA CONTEMPORANEA

EMENTA CONTROLADORIA

Trata-se do estudo da histéria recente, cerca @ gkracdes, cujo marco se da
1949, quando houve a implantacdo do planejamentBrasil, a partir do planc HEURISTICAS
SALTE, até o plano REAL. Foram 15 planos econdmiddisersos planos na ANCORAGEM

obtiveram éxito.

ECONOMIA DAS EMPRESAS

EMENTA CONTROLADORIA
A questédo financeira sob a 6tica empresarial. Rane técnicas e métodos (
andlise de financas das empresas. Elaboracdo eageomt de sistema
financeiros. Técnicas do fluxo de caixa e orcamrermmalise de investimento:
Politica de financiamento as empresas. Andlise Go@ma financeira da:
empresas. Capacitar o(a) aluno(a) a compreendetemtificar as formas HEURISTICA DO
alternativas de acdo no sentido de se atingir {ieds internos e externos ¢ JULGAMENTO
empresa, a definicdo estratégica da empresa, endlEs politicas di
competitividade empresarial, definicho do valor émpresa, efeitos de

politicas governamentais sobre as empresas.

ECONOMIA URBANA

EMENTA CONTROLADORIA



ECONOMIA POLITICA

ECONOMIA E FINANCAS

ECONOMIA MONETARIA




EMENTA CONTROLADORIA

Permitir que o estudante conheca as principais Ulagdes teoricas relacionad

com a demanda monetaria, com a formacéo da taxag com a inflacdo e com

identificacdo e aplicagdo dos instrumentos de ipalinonetéria. Ao lado des:

arcabouco tedrico, sera tratada, pari-passo, a remmpdo da aplicagdo (

instrumental tedrico tratado a realidade atual canemia, através da andlise = TEORIA DOS
discusséo de textos de revistas e jornais relatisesassuntos tratados. PROSPECTOS

ECONOMIA DO SETOR PUPLICO
EMENTA CONTROLADORIA

Conceito de setor publico. O setor publico e o guveAnalise e evolucédo d
sistema tributério brasileiro. Programag¢éo do sepdblico. Orgcamento ¢«
administracdo da divida publica. Estrutura tribiatéra distribuicdo da receita e
renda. A politica fiscal. O papel das empresastastaEstudo das fungoes ¢
governo e os efeitos de sua intervencéo na econdmidise das transformacd¢ HEURISTICAS
do sistema econdmico durante o processo desenwaitinsuas implicacdes r
organizacdo das financas publicas; Analise da foAmado sistema fisce
brasileiro, suas ligacdes com o processo de delsémemto econdmico e
transformacédo estrutural da economia nacional; d@ehecimento e proceder
uma analise critica do sistema tributario bragilarda politica fiscal a luz d

processo de desenvolvimento e da distribuicio mizere

Abaixo é apresentado um grafico do resumo das analises acima, que
retratam a participacdo dos temas relativos a Teoria Comportamental nas

disciplinas de Ciéncias Contabeis.

Economia Contabilidade

M Matérias Analisadas (40) B Matérias com propensdo (7) M Matérias Analisadas (40)  M@Matérias com propensdo (4)



Grafico 01: Demonstracao das propensdes

Com relacdo a area de Ciéncias Econdémicas 07 das 40disciplinas possuem

propensao a inclusdo dos temas relativos a Teoria Comportamental.

70

60

B Matérias

M c/ propensdo

@ total

Contabilidade Economia Total

Gréfico 02: grafico de comparagao

No grafico acima € possivel verificar que das 82 disciplinas analisadas
dos cursos de Ciéncias Contabeis e economia, 11 possuem propensao a
incluséo de temas da Teoria Comportamental.

5 — CONCLUSAO

Os resultados aqui apresentados consideram o ambiente de exigéncia
de relatérios gerenciais que refletem mais que as quantificacdes dos fatos, e
abordando de forma conjunta aspectos subjetivos, qualitativos que influenciam
na analise desses numeros surgindo assim a necessidade de ampliacdo por

parte das Ciéncias Contabeis de seus relatorios.




Parte-se da premissa que a gestdo organizacional necessita de
informacdes confiaveis, econdmicas e validas fornecidas pela area da
controladoria, que permitem verificar as condicfes financeiras, fiscais, da
tesouraria e do fluxo de caixa presente, passado e futuro, para que possa com
ISSO tomar decisoes.

Com o levantamento das informagfes apresentadas foi possivel analisar
a ementa curricular dos cursos de graduacdo em Ciéncias Contabeis e
Ciéncias Econbmicas da Universidade Federal da Bahia (UFBA). Visando
identificar as disciplinas que apresentam uma relagéo direta ou indireta com a
area de controladoria, tomada de deciséo e financas comportamentais.

De acordo com as analises 01 matéria de economia possui propensao a
inclusdo do Efeito Framing, 03 a Racionalidade Limitada, 03 a Heuristicas, 01 a
Teoria dos Prospectos. J& com relacdo a Ciéncias Contdbeis 01 matéria
possui propensao a inclusado do Efeito Framing, 02 a Heuristicas, 01 a Teoria
do Prospecto.

A insercao dos temas relativos a Controladoria em outras disciplinas do
curso de Ciéncias Contabeis possibilitaria aos estudantes atuar de forma
focada em mais uma area de atuacdo da profissdo contébil, além de permitir
gue os alunos criem um novo campo de visao voltado para a area gerencial.

Cabe ressaltar a importancia da area da Controladoria para o0s
estudantes desses cursos, que logo estardo entrando no mercado de trabalho
e enfrentaram no seu cotidiano situacdes que fazem necessario 0
conhecimento das ferramentas de gestao e estratégia organizacional e terdo de
tomar as decis6es mais adequadas para cada situacao.

Quanto aos resultados encontrados pode-se constatar a existéncia de
disciplinas com propenséo direta e indireta para inclusdo dos temas ligados a
controladoria e Finangas Comportamentais. Atingindo assim o resultado
esperado no inicio desta pesquisa que era busca evidenciar a existéncia de
propensdo ou nao, para possivel inclusdo dos temas pesquisados em questao

em suas ementas curriculares.
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