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RESUMO

A partir da constatagdo do intenso processo de informalizag@o que estd ocorrendo no mercado de
trabalho da RMS, o presente trabalho tem como objeto analisar parcela dos trabalhadores
auténomos — camelds — da Cidade de Salvador e seu respectivo mercado de trabalho. Buscando
identificar os principais determinantes da renda destes trabalhadores, assim como descrever o
perfil ocupacional deste mercado de trabalho, realizou-se uma pesquisa de campo com os
camelos alocados no centro da Cidade de Salvador. Tendo em vista que o mercado de trabalho no
qual os camelds estdo inseridos é também um mercado de bens, admite-se como hipdtese que a
formagdo da renda desses trabalhadores ¢ também condicionada pelo processo de formagdo dos
pregos dos produtos comercializados por tais trabalhadores e ,consequentemente, pela estrutura

de mercado da qual participam.



1 INTRODUCAO

Os mercados de trabalho das regides metropolitanas brasileiras vém apresentando avangos nos
planos da informalizagdo das relagdes de trabalho, bem como dos rendimentos dai advindos. O
presente trabalho se enquadra nessa ordem de questionamento, buscando esbogar os aspectos
relativos a4 Cidade de Salvador. Essa preocupagdo ganha importincia quando percebe-se que o
mercado de trabalho da Regido Metropolitana de Salvador tem apresentado muitas evidéncias,
que permitem avangar sobre um processo de precarizagdo de seu mercado de trabalho. Essa
precarizagdo naturalmente vem processando importantes modificagdes na estrutura ocupacional
dessa regido, tanto no que diz respeito as relacdes de trabalho formais quanto as informais. As

conseqiiéncias desse processo naturalmente se reflete na estrutura distributiva.

A politica econémica de passado recente, bem como as adogdes de novas téenicas ‘e processos
organizacionais no seio do processo produtivo, vém imponto muitas conseqiiéncias sobre o
mercado de trabalho. No que diz respeito a RMS tem-se que a natureza das acomodagdes, que se
seguiram a politica de abertura econdmica e a restruturagdo produtiva, vem permitindo a
ocorréncia de um fenémeno interessante sobre esse mercado, ou seja, o nivel ocupacional se
mantém relativamente estavel, mas mesmo assim pode-se afirmar que as relagdes contratuais vem
passando por um processo de informalizagfo. Ademais, percebe-se uma leve melhoria nos
rendimentos de alguns grupos de trabalhadores auténomos. Dentre esses trabalhadores, destacam-

se os vendedores autébnomos (camelds).

A partir da constatagdo do intenso processo de informalizagdo que estd ocorrendo no mercado de
trabalho da RMS, o presente trabalho monografico tem como objeto analisar parcela dos
trabalhadores auténomos — camelds — da Cidade de Salvador e seu respectivo mercado de
trabalho. O objetivo principal desta monografia ¢ identificar os principais determinantes da renda

destes trabalhadores, assim como descrever o perfil ocupacional deste mercado de trabalho.

Tendo em vista que o mercado de trabalho no qual os camelds estdo inseridos é também um

mercado de bens, admite-se como hipOtese que a formagdo da renda desses trabalhadores é



também condicionada pelo processo de formagio dos pregos dos produtos comercializados por

tais trabalhadores e ,consequentemente, pela estrutura de mercado da qual participam.

Nesse sentido, a analise sobre os principais condicionanles da renda dos camelds é [eila levando-
se em conta alguns atributos econdémicos (escolaridade, esfor¢o e experiéncia) e ndo econémicos
(sexo, cor e faixa etaria), além dos procedimentos que levam a formagdo dos pregos das

mercadorias ofertadas.

Para tanto, esse trabalho esta dividido duas partes, além desta introdugéio. A primeira parte que
compreende os Capitulos II, III e IV, apresenta uma andlise tedrica sobre informalidade e
estruturas de mercados, além da caracterizagdo do comércio ambulante enquanto mercado de
trabalho e como um mercado de bens. Assim ¢ que, o Capitulo I apresenta uma caracterizagio da
informalidade, apresentando o referencial tedrico, que trata desde a origem desse conceito,
passando pelos diferentes enfoques, até chegar a uma discussio mais atual. Além disso, este
capitulo também apresenta a caracterizagdo da dinimica e funcionamento do espago econdémico

informal.

O Capitulo III apresenta elementos teéricos para uma caracterizagdo dos mercados, no qual se
realiza uma breve andlise sobre as estruturas de mercados de concorréncia perfeita e concorréncia
monopolistica. O objetivo deste capitulo é fornecer instrumental teérico para caracterizagdo do
comércio ambulante enquanto mercado de bens e com isso tomar possivel a compreensdo do

processo de formagio dos precos das mercadorias comercializadas neste mercado.

No Capitulo IV ¢ feita a caracterizagfo do comércio ambulante como um mercado de trabalho
informal ¢ como um mercado dc bens, caracterizando csta cstrutura de mercado como mais

proxima da concorréncia monopolistica do que da concorréncia perfeita.

No Capitulo V € feita uma analise descritiva dos dados. Este capitulo busca descrever o perfil
ocupacional no coméreio ambulante e levantar os principais condicionantes da renda neste
mercado de trabalho. Para tanto, realizou-se cruzamentos entre a renda média encontrada com

informagdes referentes a alguns atributos econdmicos (escolaridade, esforgo e experiéncia) e ndo
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econdmicos (sexo, cor e faixa etaria). Por outro lado, levando em conta que o comércio
ambulante ¢ também um mercado de bens, € que para o trabalhador informal nido ha nitda
separacdo entre rendimentos e lucros, fez-se cruzamentos entre o lucro médio encontrado e
condicionantes econdémicos relacionados ao mercado de bens do qual estes (rabalhadores
participam, de maneira a melhor determinar os principais condicionantes na formacéo das rendas

dessas pessoas.

No Capitulo VI ¢ feita uma anélisc cconométrica com o objctivo de identificar os determinantcs
da renda do camel6 confirmando as informagdes levantadas na analise estatistica. Da mesma
forma, objetiva-se confirmar a hipétese inicialmente apresentada de que a formagdo da renda
neste especifico mercado de trabalho é determinada pelo processo de formag#o dos pregos, além
dos atributos normalmente relacionados aos rendimentos, uma vez que este também é um
mercado de bens. Assim € que, estima-se trés outras regressdo de forma a confirmar a hipétese

levantada.

Por fim, o Capitulo VII apresenta as conclusdes finais do trabalho, apresentando o perfil
ocupacional no comércio ambulante do centro da cidade de Salvador, identificando os principais
determinantes da renda e confirmando a hipétese de que a renda dos camelds ¢ também
condicionada pelo processo de formagdo dos pregos, e consequentemente pela estrutura de

mercado na qual estdo inseridos.
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2 ESPACO ECONOMICO INFORMAL

2.1 REFERENCIAL TEORICO

A denominagéo setor informal tem como sua primeira referéncia um estudo sobre a economia de
(Gana realizado por Keith Hart no inicio da década de 70 (Sheturaman, 1976; Guergil, 1988). O
estudo sobre Gana “identificou uma série de novas atividades geradoras de renda, muitas delas
de origem recente, que refletiam a situacéo de desemprego — subemprego caracteristica das
zonas urbanas™ (Sheturaman, 1976, p. 78), sendo estas atividades relacionadas & oportunidades
de rendimentos informais. Neste trabalho, a partir de um enfoque dualista do mercado de
trabalho, Harl relaciona o selor formal 4s ocupagdes assalariadas e o selor informal a0 irabalho

por conta prépria.

Entretanto, somente posteriormente é que o conceito setor informal torna-se internacionalmente
difundido por mcio dc um programa de cstudos da Organizagéo Intcrnacional do Trabalho (OIT)
denominado Programa Mundial de Emprego (PME)', sobretudo através do Relatério sobre
Emprego ¢ Renda no Kenya, em 1972 (Menezes, 2001). Desde entdo, diferentes enfoques
trataram esse novo conceito que surgiu “para caracterizar aspectos relacionados as

oportunidades informais e complementares de rendimentos das pessoas”(ibidem, p.5).

Até os anos 70, o conceito de setor informal, ainda muito atrelado ao caso especifico do Kenya,
buscou retratar uma nova realidade surgida nos paises em desenvolvimento. Dentro desta
abordagem o setor informal seria resultado de um processo de industrializagdo tardia que,
associado a movimentos de éxodo rural e a significativos crescimentos populacionais, foi
nsuficiente em gerar postos de trabalho para um grande contigente de trabalhadores. Assim,

) 5 ‘ A "
esses trabalhadores buscaram fora do setor formal® atividades que lhes garantisse a sobrevivéncia.

' Um dos principais objetivos deste programa de estudos era “avaliar os efeitos, sobre o emprego e a distribuicdo da
renda, das estratégias de rapido crescimento econémico empreendidas por paises retardatarios no processo de
tndusmallzagao 7 (Cacciamali, 1999, p.2060)

" Setor Formal entendido enquanto conjunto de atividades tipicamente capitalistas, onde ha nitida separagio entre
capital e trabalho.
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Desta forma, o setor informal era entendido como parte residual da forca de trabalho urbana nédo

inserida no setores modernos da economia.

E interessanle observar que no mbilo conceilual da OIT, a segmenlagdo no mercado de rabalho
¢ um reflexo da heterogeneidade estrutural do aparato produtivo desses paises. Esta
heterogeneidade da estrutura econdmica, por sua vez, ¢ resultado das distintas capacidades de
absorgdo do progresso técnico. Assim, a partir da segmentagdo da economia em atividades
modernas (produtividade média clevada scmclhantc a dos paiscs descnvolvidos) ¢ atividadcs
tradicionais (baixas produtividade e renda per capita), identifica-se uma segmentac&o no mercado
de trabalho em atividades formais e informais. Entretanto, essa segmentagiio ocupacional é feita
com base na forma de organizagdo da atividade exercida e ndo com base na tecnologia

empregada.

De acordo com Cacciamali (1999), neste enfoque o setor informal representa um conjunto de
firmas, caracterizadas por uma constitui¢do incipiente, onde se ocupa o excedente da oferta de
trabalho urbana, com objetivo de gerar seu emprego e renda. Em outras palavras, o setor informal
era constituido por atividades e ocupagdes precarias existentes em fungéo do fraco desempenho

da economia.

Assim € que, neste primeiro momento, como coloca Fagundes (1992, p.30), “o conceito [setor
wlommal] aparece reportando-se basicamente & forma de organizagdo da produgdo e tendo como
unidade de andlise o estabelecimento produtivo”. Segundo Tokman (1987), o enfoque adotado
ocorreu a partir da identificagdo do trabalhador com a umidade produtiva que, buscando
sobreviver fora do setor formal, realizava principalmente atividades unipessoais. Nesse sentido, o

sctor informal scria caracterizado pela:

“facilidade de acesso; utilizagdo de recursos nacionais e de propriedade familiar;
operagdo em pequena escala; mercados ndo regulamentados e competitivos; utilizacdo
intensiva de mdo-de-obra e técnicas pouco desenvolvidas; qualificagdes adquiridas fora
do sistema escolar formal.” (Sheturaman, op. cit., p.79)

De acordo com Cacciamali (1999, p. 2060). “a essas caracteristicas o PREALC (Programa

Regional de Emprego para América Latina e Caribe) acrescenta a particularidade de atividades
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ndo organizadas, juridicamente ou em suas relagdes capital — trabalho”.

Observa-se. pois, que a discussdo do conceito nesta primeira fase de uso ¢ centralizada sobre as
caracleristicas da empresa. Dessa maneira, sdo as empresas ¢ ndo os individuos que se

classificam em um setor formal e um setor informal.

O enfoque entdo adotado sobre o conceito ensejou muitas duvidas e criticas na literatura
cspeeializada, isso porque tratava dc mancira simplificada uma rcalidade muito complexa. Os
conceitos formal/informal seriam uma alternativa a dicotomia moderno/tradicional, até entdo
utilizada para descrever a segmentagdo da economia em dois setores com base na tecnologia

implementadas

A manutengdo da perspectiva dual sobre a estrutura econémica limitava a andlise sobre o
mercado de trabalho a duas tnicas categorias, atividades tipicamente capitalistas ou ndo
tipicamente capitalistas.. Nesse sentido, a propria definigdo do conceito setor informal é feita em
oposigdo as caracteristicas do setor formal (Tokman, 1987), o que imprimia ao setor informal um

carater de total e completa subordinagéo ao formal.

Além disso, a abordagem dual - estatica desconsiderava a dinimica interna propria ao setor
informal e sua relativa interdependéncia com o restante da economia, € mesmo a propria
dindmica do processo pelo qual estavam passando as economias em desenvolvimento
(Cacciamali, 1991). Assim, o funcionamento deste segmento do mercado de trabalho seria
definido pelos movimentos de contragdo e crescimento do restante da economia formal, sem

considerar, portanto, qualquer autonomia interna a este setor.

Por outro lado, a associagdo entre desenvolvimento da economia informal condicionado as
atividades formais e o critério de entrada livre de barreiras encerrava a idéia de um segmento
ocupacional de carater transitério, ou seja, o setor informal era visto como um fendmeno
provisério que desapareceria a partir da retomada do desenvolvimento econémico capaz de gerar
empregos para aqueles de fora desse processo. Outro problema relacionado ao carater temporéario

do setor informal composto de atividades econémicas era que este seria um setor voltado
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completamente as pessoas pobres, j4 que eram estas pessoas que estas buscariam fora do setor

formal alguma forma de sobrevivéncia.

Por [im, a abordagem de selor informal a parlir da unidade produliva excluia da informalidade
uma gama de atividades ¢ ocupa¢des também ndo incluidas na formalidade, mostrando-se,
portanto, insuficiente em retratar essa nova realidade nas economias em desenvolvimento. Assim
¢ que, inicia-se na segunda metade da década de 70 uma nova fase de aplicagdo desse conceito
dada a incapacidadc dc incorporar uma diversidade de atividades ¢ ocupagdces heterogéneas

existentes fora do setor formal.

A partir deste momento, com base em uma abordagem de inspiragdo marxista, setor informal
passa a ser identificado a partir das relagdes do trabalhador com os meios e instrumentos de
produgdo (Cacciamali, 1991). De acordo com Fagundes (1992), a segmentagdo do mercado de
trabalho em setor formal e setor informal é entendida como resultado do processo de
desenvolvimento do capitalismo nos paises de industrializagdo tardia, sendo essa segmentacao
representada pela convivéncia entre relagdes de assalariamento e ocupacdes ndo assalariadas.

Segundo Oliveira (apud Fagundes, 1992, p. 37)

“o avango da acumulagdo capilalista ¢ um processo simulidneo de introdugdo de
relagBes novas no arcaico e de reprodugdo de relagdes arcaicas no novo. Ai, a
persisténcia de um setor ndo capitalista deixa de estar associada a qualguer idéia de
disfungdo ou anomalia do desenvolvimento capitalista periférico.”

Dessa forma, o setor informal deixa de ser compreendido como parte residual da forga de
trabalho, passando a incorporar uma gama de atividades e ocupagdes fora das atividades
tipicamente capitalistas, na medida em que nio se baseia exclusivamente nas caracteristicas
unidade produtiva. Por outro lado, rompe-se com o enfoque dualista e estatico até entio adotado,
passando a aceitar uma relagio de forma dinAmica, subordinada e interdependente, em relagdo a

dindmica das atividades tipicamente capitalistas.

Os movimentos de expansdo e contragdo do mercado de trabalho formal, através da criagdo,
transformacdo e destrui¢do de novas e velhas atividades, permitem que atividades informais

surjam para preencher espagos ainda ndo explorados pelas empresas formais, estabelecendo dessa
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forma relagdes intersticiais. () carater de subordinagdo e interdependéncia é nitidamente
percebido através da relagdo entre demanda por bens e servigos gerada pela formalidade e a
formagdo da renda informal, assim como pela relagéio entre atividade informal e acesso a matéria-
prima, tecnologia, crédilo e relagdes comerciais de modo geral. Conludo, como coloca Menezes

(2001), ndo se pode dizer que a economia informal nédo tenha sua dinimica propria.

A informalidade deixa, entdo, de ser caracterizada somente por um conjunto de unidades
cconbmicas que utiliza intensiva méo-de-obra, teenologia simples ¢ pouco capital, passando
agora a englobar também o individuo trabalhando em atividades e ocupagdes informais. Com
1sso, pode-se abarcar uma gama de atividades heterogéneas exercidas por pessoas,
independentemente de estarem ou ndo relacionadas a estabelecimentos, como por exemplo os

vendedores auténomos.

Mais recentemente, a partir do final dos anos 70, nos paises de industrializago avangada o
conceito setor informal passa a descrever um fendmeno de natureza completamente distinta do
que vinha sendo tratado. Neste momento, como coloca Cacciamali (1991, p. 130), o conceito
passa a caracterizar “as atividades econémicas que, embora ndo condenadas socialmente, Lol
ndo cumprem as regras institucionais, sejam estas fiscais, trabalhistas, sanitdrias ou de qualquer
outro lipo™. Dentro dessa perspectiva, portanto, o trabalho assalariado néio protegido por lei passa

a ser classificado como informal, assim como as firmas que burlam as leis.

E interessante ressaltar que, dentro deste nova abordagem a discussdo se centraliza sobre o papel
do Estado no processo de desenvolvimento econémico. Segundo este enfoque, o aparecimento de
atividades produtivas que escapam da regulagio do Estado se deve as imperfei¢des do sistema

impositivo ¢ das disposi¢des vigentes (Guergil, 1988).

Dessa maneira, a diferenga entre firmas formais e informais seria a condigido legal, uma vez que
ambas operam com mesmos objetivos econdmicos. Essa diferenciagfo seria vista através do
acesso aos recursos e aos mercados. De acordo com Portes e Sassaen - Koob (apud Crichlow,
1998), os critérios para a defini¢do do setor informal nio se restringem a forma de organizacdo da

atividade, sendo, portanto, a ndo regulamentagio do capital e do trabalho o critério definidor do
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setor informal.

Logo, o conceito setor informal passou, a partir da década de 80, a retratar indistintamente na
literatura dois fenémenos distintos. Por um lado, o conceito descrevia as atividades e ocupagdes
fora da eslera das formas de organizagio lipicamente capilalistas, ¢ do outro lado, as alividades

econdmicas e ocupacdes fora do sistema regulatério legal.

Percebe-se, portanto, uma grande heterogeneidade de abordagens sobre o conceito de setor
informal, o que ndo permite uma definigdo conscnsual sobrc o significado, naturcza ¢ composi¢io

do setor informal. De acordo com Guergil (1988),

“para se dispor de uma concepgdo do setor informal que Seja operacional, se necessita
Incorporar um critério positivo que permita dar ao fendémeno uma dimenséo
analiticamente coerente, e vinculé-lo com indicadores de medig¢do empirica.”

Nesse sentido, o autor apresenta dois enfoques a partir dos quais os estudos sobre economia
informal definem o conceito. O primeiro seria o da racionalidade econdmica, segundo o qual o
objetivo maior dos que participam da economia informal & garantir a subsisténeia do grupo
familiar. O segundo enfoque define o conceito setor informal a partir do critério do cumprimento
das regulamentag¢des legais, como foi visto anteriormente. Deve-se ter claro que as preferencias
1deologicas e os objetivos que direcionam as pesquisas realizadas determinam o enfoque a ser

adotado na definigfio dos critérios delimitadores do conceito de setor informal.

Sob perspectiva diferente, Mead e Morrisson (1996), analisando uma amostra de pequenos
produtores e comerciantes, ou seja, considerando o setor informal a partir da unidade produtiva,
sugerem que o conceito setor informal pode ser definido a partir de trés critérios: o critério da
legalidade que considera a existéncia ou nido de registros oficiais, ao pagamento de 1mpostos, a
regulagéio das condi¢des de trabalho para a for¢a de trabalho (por exemplo, pagamento de salario
minimo, férias, contribuigdo para seguridade social e aposentadoria), normas e requisitos

institucionais relacionados a produtores e comerciante.

O segundo critério para conceituar a informalidade seria o tamanho das unidades produtivas a
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partir do nimero de trabalhadores. O terceiro critério refere-se a intensidade de capital, que
pensado em termos de capital fixo, medido em termos absolutos, ou pela razio capital/trabalho,

refletindo diferentes niveis de mecaniza¢do ou modernizacéo.

A composi¢do da informalidade mostra-se, pois, de forma complexa, sendo muitos os
entendimentos sobre a questio. Adotando-se o critério da racionalidade econdmica, a
circunserigdo operacional do setor informal pode ser realizada de duas formas. O primeiro corte
pode ser feito através da posi¢io na ocupagio que considera as caracteristicas pessoais dos
trabalhadores informais. O segundo corte pode ser feito a partir de informagdes de pequenos
estabelecimentos econdmicos (determinado pelo nimero de trabalhadores). Pelo critério da
legalidade, a mensuragdo da informalidade ¢ feita a partir da existéncia ou néio de registros legais,

tais como, carteira de trabalho assinada, inscrigdo no sistema previdenciario publico, etc..

A partir do critério da racionalidade econdmica, Cacciamali (1994) define o setor informal® como
o conjunto de atividades econdmicas nas quais ndo hd nitida separacdo entre capital e trabalho
sendo o objetivo maior dessas atividades o auferimento de uma renda que garanta a sobrevivéncia
de seus participantes e a sua continuidade. Neste enfoque, a definicdo do conceito ¢ feita com
basc nas rclagdes entre o trabalhador com os mcios ¢ instrumentos de produgdo. Assim ¢ que,
esta autora define trabalho informal como sendo aquele vinculado a estabelecimentos de natureza
ndo capitalista: trabalhadores por conta prépria, os prestadores de servigos independentes, os
vendedores auténomos, os pequenos produtores e comerciantes e respectivos ajudantes, sejam

estes familiares ou contratados.

Dentro dessa linha de pensamento Melo e Telles (1999, p. 383) caracterizam o setor informal
pela nao diferenciagdo entre posse dos meios de produgdo e posse da forga de trabalho. Dessa

forma,

“o produtor direto reiine em si mesmo a figura do patrdo e de empregado - sendo
incluida a possibilidade de empregar familiares e/ou ajudantes (inclusive assinando a
carteira de trabalho); sempre participando do produzir e efetuando o gerir” (ibidem).

* Em estudos mais recentes a autora passa a adotar o conceito de Informalidade ao invés de Setor Informal.
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Adotando-se o critério da ilegalidade a mensuragdo do setor informal pode ser feita a partir da
existéncia ou néo de registros oficiais e pagamentos de impostos da atividade e/ou ocupacéo. Sob
essa otica, Cacciamali (1991) caracteriza as atividades e ocupagdes ndo regulamentadas por lei
como parlicipantes de uma Economia Submersa ou Invisivel, ao invés de localiza-las na

Economia Informal.

Entretanto, de acordo com esta autora, as relagdes entre economia formal/informal e economia
visivcl/submersa sc sobrepdem, sendo de facil visualizagdo a rclagfdo imbricada cntrc csscs
conceitos. Assim ¢ que, uma atividade pode ser formal e ao mesmo tempo estar incluida na
economia submersa por nio cumprir com os requisitos legais de impostos ou de registros do
trabalho assalariado. Por outro lado, pode-se também encontrar atividades informais que utilizem

trabalho assalariado registrado ou néo registrado.

Sob outra perspectiva, Menezes (2001, p. 11) entende que, dada a heterogeneidade do conjunto
de atividades existentes fora da formalidade, ndo & possivel o uso do conceito setor informal uma

vez que

“A palavra setor requer uma separagdo precisa das atividades, no entanto, as relagdes
econdmicas formais e informais se misturam, se sobrepbem e convivem de forma
simultdnea, de forma a construir inumeras intersegOes entre as atividades formais e
informais.”

Dessa maneira, esse autor refere-se sempre a um processo de informalizagio, ou informalidade
simplesmente, ao invés de setor informal. A informalidade seria pois composta por uma série de
atividades que, além de estarem fora da orbita das relagdes tipicamente capitalistas, ndo
participariam necessariamente de algum processo produtivo, como a empregada doméstica e o
vendedor ambulante, mas também aquelas ligadas diretamente a atividade produtiva informal,

além das atividades assalariadas néo regulamentadas por lei.

Portanto, a defini¢do do conceito economia informal pode ser feita sobre objetos de analise
diferentes, a partir das forma de insercdo do individuo na atividade ou a partir da unidade
produtiva. Neste tiltimo pode-se ainda definir o conceito pela organizagdo da unidade econdémica

ou pelo critério da ilegalidade. Vé-se, dessa maneira, que a definigdo do conceito ainda mostra-se
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bastante escorregadia, na medida em que sua elaboracdo esta condicionada ao enfoque adotado, o

que determina o objeto de analise.

Diante do que foi exposto, percebe-se que exisle uma grande helerogeneidade de abordagens
sobre as quais se constréem as diversas defini¢Ses do conceito setor informal. Ou seja, cada
definigdo de informalidade, seja pelo enfoque adotado, seja pelo objeto de analise adotado, reflete

uma enfoque conceitual adotado.

Wilson (1998) apresenta cinco principais correntes, a partir das quais se identifica origens e
formas de funcionamento da informalidade, definindo-se um conceito. em resumo, tem-se que a
primeira abordagem seria a teoria da modernizagdo, que identifica o setor informal como setor
pré-capitalista tradicional em oposi¢io & moderna organizagio econdmica.. Aqui prevalece a
visdo dual da economia, sendo o setor informal visto como um fenémeno transitério que

gradualmente desapareceria com o desenvolvimento da economia.

A segunda abordagem apresentada ¢ a teoria da dependéncia, na qual se baseiam os trabalhos do
PREALC - Programa Regional de Emprego para a América Latina e Caribe, (extensdo da OIT
para esta regido). Esta abordagem identifica no processo de desenvolvimento econdmico as raizes
do setor informal, descrevendo-o a partir das caracteristica técnicas da unidade produtiva. A
relagdo entre o setor informal e o setor formal é vista como similar & relagdo entre paises
periféricos ¢ paises centrais. Ainda nesta abordagem, o selor informal estava forlemente

assoclado a pobreza e subemprego (Fagundes, 1992).

A terceira abordagem refere-se as corrente marxista e neomarxista que “visualiza o setor informal
como um determinado modo de produgéo social e historicamente subordinado ao capitalismo”
(Wilson, 1998, p. 7), tendo, portanto, seu funcionamento ditado pelo processo de acumulagéio do
capital. Nesta corrente, o setor informal é identificado com o exéreito de reserva da forga de

trabalho.

A quarta abordagem, neoliberal, vé& o setor informal como uma alternativa a excessiva

regulamentagfio da atividade econdmica por parte das empresa, considerando este setor o mais
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dindmico setor da economia exatamente pela sua extra legalidade. Ne acordo com Herrera
(1999), a abordagem neoliberal identifica o excesso de regulagdes e a rigidez das instituigdes
publicas como geradores de um mercado de trabalho rigido com respeito a contratacdo e
remuneraglo, o que leva as empresas a evadirem o marco juridico para possibililar melhores

niveis de crescimento e rentabilidade.

Por fim, a teoria do sistema mundial considera a forte e continua presenca do setor informal como
devido ao corrente processo global de reestruturagdo ccondmica. O processo de informalizagdo ¢
a geragdo de firmas na economia informal nfio é limitada aos paises em desenvolvimento. Os

tedricos dessa corrente véem

“informalized labor  workers not extended the social benefits fought for by the
unionized workers — as a functional for capitalism in that it increases profits and
informal economic activities as valuable in reducing the costs of reproduction of labor
force dependente for survival on commodities purchased in a capitalism market”

(Frobel, apud Wilson, 1998, p. 10).

Esta abordagem, portanto, vé setor informal como subsidio ao funcionamento do sistema

capitalista como um todo nio estando restrito somente aos paises em desenvolvimento.

2.2 DINAMICA E FUNCIONAMENTO DO ESPACO ECONOMICO INFORMAL

Diante do que foi exposto, esta secfio busca identificar as principais caracteristicas do espaco
econémico informal de forma a melhor compreender sua dindmica e funcionamento. Entretanto,
¢ necessario que antes seja definido o conceito a ser adotado. Nesse sentido, o presente trabalho
define o conceilo de informalidade, a parlir das relagdes do (rabalhador com os meios e
instrumentos de producdo, como um conjunto de atividades e ocupagdes heterogéneas existentes
fora da érbita das relagdes tipicamente capitalista. Assim é que, o conceito entdo definido permite
uma compreensdo da informalidade sob a 6tica do individuo participando de uma atividade e ndo
da atividade cm si. Logo, a informalidade neste cstudo ¢ definida com basc nas formas de

mserc¢do do individuo na atividade.
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Fssa forma de definir o conceito “permite perceber que a produgdo e as relagbes de produgéo
estruturam-se em um continuum, em vez de apenas dois setores” (Cacciamali, 1991, p. 127).
Dessa maneira, a informalidade ¢ constituida por diferentes ocupacdes e atividades que, agindo
de acordo com uma racionalidade econdmica, qual seja, buscar maximizar o {luxo de renda tolal,

compdem um espectro ocupacional altamente heterogéneo.

Nesse sentido, a composi¢do ocupacional do mercado de trabalho informal mostra-se bastante
complcxa, por isso mesmo requer uma dimensdo conceitual ampla de forma que possa captar
toda essa complexidade. Dessa forma, percebe-se que sdo basicamente trés as razdes que levam

uma pessoa a informalidade:

Dtrabalhadores que véem na informalidade melhores oportunidades de trabalho e renda,
dada escolaridade, qualificagdo e aporte de recursos proprios. Assim, tratam-se de
individuos que participam do mercado de fatores e de produtos assumindo um

comportamento bastante similar ao de um empresario;

2)trabalhadores que por terem baixa ou nenhuma qualificagdo ndo conseguem se inserir no
mercado de trabalho formal, dai buscarem oportunidades na informalidade, através de

formas precarias de trabalho; e

3)aqueles que entram e saem da informalidade em [ungdo do nivel de atividade da
economia como um todo, ou seja, tratam-se de pessoas que se vinculam a informalidade

em decorréncia dos altos e baixos das conjunturas econémicas.

Podc-sc dizer, centdo, que a inscrgfio na cstrutura ocupacional da informalidade sc d4 por trés
grupos de trabalhadores: o primeiro formado por trabalhadores que podem possuir alguma
qualificagdio e capital proprio; o segundo por trabalhadores que, sem nenhum aporte de capital
inicial, se submetem & condigdes precéarias de trabalho; e o terceiro formado por um contigente

flutuante.

Aquele que participa do mercado informal como possuidor de capital préprio e algum tipo de
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qualificagdo’ necessaria ao desenvolvimento da atividade econdmica pode assumir dois
diferentes papéis: 1) pode ser o trabalhador por conta prépria ou 2) pode ser o produtor direto.
Para iniciar sua atividade o trabalhador por conta propria deve contar com um aporte minimo de
capilal que lhe permila aluar na informalidade, na qual ele é o empregador de si mesmo. No caso
desse trabalhador, a atividade pode estar tanto subordinada & empresas formais (contratagdo de

servigos) como ao publico em geral.

No scgundo caso, dada a pequena diferenciagéo cntre o capital ¢ o trabalho o produtor dircto
participa da atividade econdmica exercendo simultaneamente o trabalho de gestio e produgio, e
por isso se confunde como empregador de si mesmo (assim como o trabalhador auténomo),
podendo contar com a participagdo de familiares ou ajudantes na produgdo como extensdo do seu

préprio trabalho.

Por outro lado, ele pode também se transformar em um verdadeiro empregador de trabalho
assalariado (regulamentado ou ndo), na medida em que empregue alguém para exercer atividades
laborais em seu beneficio. Os que participam como ajudantes ou assalariados sdo trabalhadores
que, por ndo conseguirem permanecer na formalidade, em fun¢do de baixa ou nenhuma
qualificagdo e escolaridade, migram para a informalidade buscando alternativas para a sua

sobrevivéncia, participando do mercado informal numa relagéo de trabalho precaria.

Em geral, o objetivo maior daqueles que participam do mercado informal como possuidores de
1 . # . 7 , . 5 . . A .

algum capital proprio € a busca de uma renda minima> que permita a sua subsisténcia e de sua

familia e a continuidade da atividade econdmica, o que nio permite uma separagdo clara entre

rendimento e lucro. Entretanto, alguns autores, como Pero e Urani (1994)° e Menezes (1999),

colocam quc isso nfo implica quc as rendas auferidas na informalidade ndo possam scr mais

elevadas do que na formalidade. Na hipotese destes trabalhadores buscarem auferir uma

rentabilidade, ndo significa dizer que essa atividade deixe de se caracterizar como informal’.

4 Segundo Pastore (1999), o mercado informal esta registrando um aumento de pessoas com mais qualificagdo que se
distancia cada vez mais do mundo do emprego e se instala no do trabalho com pouca chance de mudanga.
: E preciso lembrar que a busca pelo lucro ndo esté interditada nesse ambiente de informalidade.

Em estudo sobre saida da informalidade para formalidade os autores colocam que em média os trabalhadores por
conta propria resultam ganhar mais do que os empregados do segmento formal Pero e Urani (1994, p. 64)
” Quando a atividade permite expansdo, em geral, transforma sua organizagfio, capitaliza-se e passa a acumular
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Caso ocorra 1sso, essa atividade pode passar a assumir caracteristicas de atividades organizadas

de forma tipicamente capitalista.

Com relagdo 4 renda desses trabalhadores, que participam da informalidade como auténomo ou
pequeno produtor, ela vai ser determinada tanto pelo mercado informal quanto pela economia
formal. A existéncia' de outros produtores ¢ vendedores num mesmo mercado de bens ou
servigos, que representa uma concorréncia dentro da informalidade, pode levar a rendimentos

mdédios mais baixos.
Os fluxos de renda gerados pela economia formal, como coloca Borges (1999, p. 72), através de

“gastos com o consumo dos empregados desse setor e dos que vivem de transferéncias
governamentais, como os beneficios monetdrios de trabalhadores temporariamente
afastados do mercado de trabalho, o seguro desemprego, etc., ou do retorno das
contribui¢bes previdencidrias realizadas no passado (aposentadorias e pensoes).[...].
Além disso, alguns tipos de atividade do informal sdo dependentes da demanda de bens
e servigos das empresas formais e do setor pitblico”,

determinam parte da receita gerada na informalidade. Por outro lado, a formalidade também pode
delerminar essa receila via concorréneia de bens e servigos oferecidos por empresas lipicamenle

capitalistas, uma vez que pode diminuir a demanda direcionada para o mercado informal.

Isso evidencia o carater de interdependéncia entre a informalidade e a economia formal. Periodos
de reeessdo podem levar 4 diminuigdo da reccita informal por dois caminhos, dada a sensibilidade
da informalidade aos movimentos do setor capitalista da economia. A contragdo da atividade
econdmica acarreta numa redugio do nivel de renda da economia, o que por sua vez leva a uma
queda do consumo de bens e servigos, atingindo dessa forma diretamente o rendimento médio

informal.

De forma similar, a renda daqueles que estfio inseridos na informalidade como ajudantes ou
trabalhadores assalariados (precarios) também ¢ determinada pelo mercado em questio,

condicionada de trés maneiras: 1) pelo acordo de participagdo nos rendimentos da atividade, 2)

(CACCIAMALI, 1991).
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diretamente pela renda auferida pelo produtor direto, e 3) pelos movimentos da formalidade.
Dessa forma, a receita informal ¢ subordinada ao seu proprio dinamismo, o que lhe da relativa
independéncia. e aos movimentos de expanséo e contragdo do mercado formal.

Concernente a entrada de participantes no mercado informal, esta ndo é totalmente livre de
barreiras. No que se refere as ocupagdes autdnomas e as atividades produtivas, a necessidade de
recursos, de origem propria, € o uso de tecnologia, que em geral é simples para a realizagdo da
atividadc, agem como desincentivo & cntrada nesse mercado assim como a concorréncia cxistente

tanto interna quanto externamente a informalidade.
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3 ELEMENTOS TEORICOS PARA UMA CARACTERIZACAO DOS
MERCADOS

Em uma analise historica do conceito de concorréneia, Stigler (1957) nos mostra sua evolugio
dentro da teoria econémica. O conceito de concorréncia somente recebeu atengdo explicita e
sistematica a partir de 1871 pela teoria econdmica classica. Em Smith, segundo Stigler (1957),
esse conceito € usado no sentido de rivalidade em uma competigdo. Concorréncia é um processo
de resposta a uma nova forga ¢ método para alcangar um novo cquilibrio. Scgundo Stigler (1957),
Smith estabelece algumas condigdes para que exista concorréncia: 1) os rivais devem agir
independentemente; 2) o nimero de rivais, potenciais ou efetivos, deve ser suficiente para
eliminar lucros extraordinarios; 3) as unidades econdémicas devem possuir conhecimento
suficiente das oportunidades de mercado; 4) deve haver liberdade para que ajam conforme seus

conhecimentos.

O tratamento de Marshall dado ao conceito, ainda segundo Stigler, estava muito mais préximo de
Smith do que de seus contemporineos. A maior contribuicdo desse autor foi a analise da relagdo
entre concorréncia e Otima organizagdo econdmica, ou seja, ¢ no ambiente de concorréncia
perfeita que o bem estar econdmico é maximizado. A mais importante critica a0 modelo de
concorréncia perfeita proposto por Marshall refere-se ao seu distanciamento da realidade.
Contudo, o modelo marshalliano nos fornece um simples e 16gico ponto de partida para a anélise
econbmica. Lste ¢, portanto, de onde o presente estudo parte para compreender qual a estrutura

de mercado que ¢é possivel identificar no mercado dos camelds da RMS.

3.1 MODELO DE CONCORRENCIA PERFEITA

A literatura econSmica classica nos diz que em um mercado perfeitamente competitivo cada
firma supde que o prego de mercado sera independente de seu nivel de produto, ou seja, a tirma
individual se preocupa apenas com a quantidade que ir4 produzir, sendo somente tomadora de

pregos. O prego de mercado de um bem ¢é determinado pela agio conjunta de todas as firmas face
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a uma demanda de mercado.

Um mercado ¢ dito perfeitamente competitivo quando as quatro condigdes seguintes se

configuram:

e Produtos homogéneos;
e Infinidade de ofertantes e demandantes;
e Livre entrada e saida; e

¢ Informagio Perleita.

Em um mercado de concorréncia perfeita os vendedores ofertam um mesmo bem especifico de
forma que ndio haja bens substitutos ou proximos neste mercado. Os bens sdo idénticos de forma
que ¢ o consumidor € indiferente quando ao vendedor no momento da compra, ou seja, o bem néo
¢ passivel de diferenciagéio de maneira que ele se preocupa apenas com o prego. Como o0s pregos
tendem a ser os mesmos entre os vendedores, resulta em uma curva de demanda completamente
horizontal para cada firma fornecedora desse mercado. isso significa dizer que qualquer aumento
no pre¢o do bem ofertado por uma firma fara com que seus consumidores procurem outras firmas

que estejam operando com o prego de mercado.

A infinita quantidade de pequenos ofertantes e demandantes ndio permite que o produtor
individualmenie exer¢a qualquer poder de mercado, o poder de fogo desse produlor € porlanio
insignificante. A propor¢do ofertada do bem, por cada vendedor particularmente, ¢ tdo pequena
que sua saida do respectivo mercado néio causara decréscimo significativo do bem, de maneira
que o prego desse bem dificilmente sofrerd aumento em decorréncia dessa saida. Da mesma
forma, a cntrada dc um novo vendedor aportard uma quantidadc insignificantc do bem cm
questdo, em relagdo aquela ja oferecida pelas firmas ja existentes, de maneira que a quantidade
ofertada ndo tem grande variagéio e o prego dificilmente ir4 diminuir em virtude de uma oferta
maior. Assim, a quantidade que o ofertante decidir vender nio terd impacto sobre o prego de

mercado do produto.
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A entrada e saida em um mercado de concorréncia perfeita € irrestrita, ou seja nao ha qualquer
tipo de barreira artificial que impega a entrada de um novo vendedor ou a saida de um ja
exislenle. Novas empresas podem enlrar caso percebam a possibilidade de obler lucros no
mercado especifico, e as ja existentes no setor podem optar por sair ou permanecer no mercado

mesmo que estejam operando com prejuizos.

A tltima condigdo para a configuragdo dc um mercado perfeitamente competitivo, ¢ a informagéo
perfeita. Essa condi¢do refere-se ao conhecimento dos consumidores em relagdo a qualidade do
produto, aos pregos, condigdes de venda etc. e por parte dos vendedores em relagio ao
comportamento das demais firmas no mercado. A informagdo ¢ livre e ndo ha nenhum custo
adicional para obté-la. Como Miller (1981) coloca, em um ambiente perfeitamente competitivo a
informagdo perfeita existe quando todos os vendedores tem perfeito conhecimento de suas curvas
demanda e de suas curvas de custos, o que leva a um perfeito conhecimento dos pregos pelos
quais as mercadorias podem ser compradas e vendidas. O autor ainda ressalta que “isso garante
que o prego por unidade de qualidade constante, inclusive com as taxas de transporte, seja

uniforme” (Miller,1981, p. 237).

As firmas de um modo geral escolhem, independentemente da estrutura de mercado que
participem, seu nivel de produgdo de forma a maximizar seus lucros. No entanto, antes de
abordar a maximizagdo dos lucros, necessirio se [az uma consideragdo acerca do conceilo
econdmico de lucro. Esse conceito leva em conta os custos de oportunidade, como bem coloca
Varian (1999, pg. 343) “a defini¢do econdmica de lucro requer que avaliemos todos os insumos e

produtos aos seus custos de oportunidade”.

A maximizacdo do lucro deve ser entendida como o nivel de produgéo em que a firma, dada a sua
estrutura produtiva, alcanga a maior diferenga entre receitas e custos. Supondo um mercado de
concorréncia perfeita onde os pregos dos insumos sdo dados, a firma busca uma combinagio de
insumos que lhe permita auferir o maior nivel possivel de lucro. Uma forma de expressar a
maximiza¢do do lucro € através dos conceitos de fungdo de produgdo e isolucro. O primeiro

indica a maior quantidade de produtos que se consegue alcangar com uma determinada
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quantidade de insumos, enquanto o segundo requer que as combinagdes de insumos e produtos
fornecam um nivel constante de lucros. Desse modo, a maximizagéo do lucro ocorre quando a
firma, dada sua funcdo de producgo, produz em um nivel tal que permita a tangéncia entre as

curvas de produgdo e isolucro.

Porém, isso ndo implica dizer que maximizar lucro em um mercado perfeitamente competitivo
signifique que as firmas competitivas estejam tendo lucro positivo. Mais precisamente, nesse
respectivo mercado a regra geral & de que ndo cxiste lucro ccondmico positivo (cmbora ndo scja
impossivel) e sim lucro econdmico zero, no qual os fatores fixos e varidveis estejam sendo

remunerados pelo seus custos de oportunidade.

Nesse sentido, a maximizagéo do lucro ocorre quando a receita marginal (RMg) ¢ igual ao custo
margimal (CMg), ou seja, quando a receita recebida pela venda de uma unidade adicional for
igual ao custo de produgio dessa mesma unidade. A maximizagfio ocorre, portanto, quando um

incremento adicional na produgédo mantém o lucro inalterado:

onldq = IR/Oq - DC/aq =0

onde, © = Lucro; q = Quantidade produzida; R = Receita; C = Custos.
Dai temos que:
OR/0q = 0C/dq
RMg (9) = CMg (¢)

Se essa condigdo ndo se verificar a firma pode estar em duas situagdes sem que haja
maximizag¢do: 1) quando o custo de produzir uma unidade adicional do bem for maior que a
receita gerada pela venda desse bem, de maneira que deixa de ser vantajoso para firma continuar
a produzi-lo; e 2) quando a RMg ¢ superior ao CMg, permitindo que a empresa continue
aumentando sua produgédo e portanto sua oferta, de forma a ter condicdo de aumentar seu lucro

alé o ponlo em que a RMg se iguale ao CMg.

Paras as firmas que atuam em mercados perfeitamente competitivos o lucro ¢ maximizado



29

quando a RMg ¢ 1gual ao preco (p):

OR=p.dq
OR/0q=RMg=p

Uma vez que a firma competitiva ndo tem poder de influenciar o prego de mercado, qualquer que
seja o nivel de produgdo, a receita que ela pode auferir com a venda de uma unidade marginal do
seu produto € no maximo o preg¢o ja estabelecido. Logo, € no ponto em que o prego é igual ao
custo de produzir uma unidade adicional (CMg) que o lucro € maximizado. Se os precos fossem
malores que os custos a firma poderia aumentar sua produgfio aumentando seus lucros. Dessa
forma, o surgimento de lucro econdmico positivo na concorréncia perfeita atrairia novas
empresas a entrarem nesse mercado, aumentando a oferta de bens e ocasionando portanto a perda
de parte da demanda individual de cada firma, o que faria com que o lucro positivo

dcsaparcccsse.

A medida que o prego de mercado se eleva, independentemente da vontade da empresa, o nivel
de custos marginais com que uma firma pode operar vai se tornando mais elevado. Portanto a
curva de oferta de uma firma competitiva ¢ a prépria curva de custos marginais, ou seja quanto
mais elevados for o preco do seu bem no mercado, mais elevado pode ser o custo de produzir

uma unidade adicional para que a firma possa maximizar seu lucro.

Como Varian (1999) coloca, a igualdade CMg = P é a condi¢do necessaria mas nio suficiente
para que se configure a maximizagdo do lucro, pois se receitas fossem superiores aos custos a
firma poderia continuar a aumentar sua produgdo sem que com isso houvesse perda de receitas.
Logo, como no curto prazo a firma s6 pode alterar a quantidade de insumos variaveis, o nivel de
produgéo € limitado pela quantidade dos fatores fixos, ou seja, modificando a quantidade de
Insumos varidveis a firma provoca uma variagdo na quantidade produzida até o ponto que a
planta permita. O nivel de produgdo que a firma adotara deve ser aquele em que os custos
marginais estejam localizados no ramo ascendente da curva e acima da curva de custo médio
variavel. Isso ocorre porque a firma tem que pelo menos remunerar os insumos variaveis para que

possa continuar opcrando. Nesse momento a firma tem diante de si a possibilidade de continuar
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portas, ela ndo estaria entdo minimizando seus prejuizos.

Com ja [o1 dilo, a parlir dessa condigdo a [irma pode estar operando em duas siluagdes dilerentes:
1) o seu nivel de producédo esta em um ponto das curvas de custo marginal e custo total médio, o
que significa dizer que a firma esta remunerando todos os seus fatores fixos e variaveis (lucro
zero) podendo apresentar algum lucro positivo; ou 2) o nivel de produgdo estd em um ponto da
curva dec custo marginal acima da curva dec custo varidvel médio ¢ abaixo da curva de custo total
médio, o que implica dizer que a firma estd operando com prejuizo (seus custos fixos sdo altos) ja
que a receita gerada ndo € suficiente para cobrir o seu custo total médio. Nesse caso a firma pode
escolher continuar operando na expectativa de que no futuro sua receita supere os custo de forma

que ela saia do prejuizo.

Portanto, para que haja maximizag@o do lucro no curto prazo, ou seja, para que a firma realize
retornos positivos que cubram os custos fixos e varidveis, a firma deve operar com um nivel de

produgio em que o custo marginal seja igual 8 RMg e consequentemente ao prego.

No longo prazo dois elementos condicionam o comportamento da empresa: 1) a possibilidade de
modificar a quantidade de todos os insumos, ou seja, a firma pode alterar o tamanho de sua
planta; 2) ndo existe qualquer tipo de barreira artificial 4 entrada e a saida da industria. A
presenga de lucros econdmicos positivos no curlo prazo levam “as firmas a desejar incorrer em
custos unitarios maiores do que o custo médio minimo quando produzem uma unidade adicional
de produgdo, para explorar as oportunidades de lucro” (Byms e Stone, 1996, pg. 205), isso
naturalmente provoca o desaparecimento dos lucros econdmicos. Logo, lucros positivos
cstimulam a cntrada dec novas firmas na industria, ou mesmo a ampliagio de firmas ja cxistentes,
o que leva ao aumento a quantidade ofertada pela industria e consequentemente a uma queda do

prego de mercado.

No longo prazo a condigdo de maximizagfio do lucro ocorre quando custo marginal é igual ao
prego. O declinio do prego devido a entrada de concorrentes na industria, faz com que cada firma

individualmente ajuste seu nivel de produgfo para um patamar mais baixo que antes até que o
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preco seja igual ao custo marginal de se produzir uma unidade adicional e ao custo médio de
longo prazo. Quando prego € igual ao custo total médio de longo prazo as empresas néo estdo
auferindo lucros positivos mas também néo estiio apresentado prejuizos, elas estdo operando com

lucro zero, ou seja, a firma esld auferindo relormno compensatorio sobre seus investimentos.

O lucro econdmico zero significa que a receita total gerada pela atividade da firma cobre todos os
seus custos, explicitos e implicitos®, o que permite dessa forma que a firma mantenha suas
atividades sem que csteja operando com prejuizos. ntende-sc por custos cxplicitos aqucles que
podem ser contabilizados pela firma enquanto que custos implicitos sdo relacionados aos custos
de oportunidade, sendo este definido como o valor de um recurso em seu melhor uso alternativo
(Miller, 1981). Logo, uma firma que esteja operando com lucro econdémico nulo esti
remunerando todos os seus fatores pelo seu custo de oportunidade, sem estar incorrendo em
prejuizos. De outra maneira, lucro zero significa que a industria “parard de crescer, uma vez que

ela ndo oferece mais atrativos para a entrada” (Varian, 1999, pg. 421).

No longo prazo, portanto, caso a firma apresente prejuizo econémico sua melhor opgdo é
abandonar o mercado, ja que ndo consegue otimizar sua produgdo de forma a remunerar todos os
seus fatores de produgéo, o que implica dizer que a firma ndo consegue ao menos trabalhar com

lucro zero.

3.2 CONCORRENCIA MONOPOLISTICA

A hipotese de existéncia da concorréncia perfeita ¢, contudo, muito ampla e geral , de forma que
ndo ¢ possivel cncontrar um ambicnte perfeitamentc compctitivo. O modclo dc concorréneia
perfeita, proposto por Marshall, nos informa qual o mercado ideal em que o bem estar econdémico
alcangado ¢ maximo. O abandono da hipétese de concorréncia perfeita permite fazer uma maior
aproximagdo da realidade. Nesse caso, passa-se de um modelo em que o ofertante ndo tem

qualquer poder na determinagdo dos pre¢os para um ambiente em que o vendedor tem algum

¥ Custos explicitos abrangem remuneragdes de mao-de-obra, saldrios e custos de materiais e locagio de propriedades
(Pindyck, 1994, pg. 257) e Custos implicitos os custos de oportunidade dos recursos que o proprietario de uma firma
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poder de decisdo nesse processo. Passa-se entdo para 0 modelo de concorréncia monopolistica,

desenvolvido por Edward Chamberlin e Joan Robison, separadamente, em 1930.

Pindyck (1994) apresenta duas caracleristicas imporlantes de um mercado monopolislicamentle

competitivo:

e as empresas competem vendendo produtos diferenciados, mas altamente substituiveis, e

e ¢ um mercado de livre enirada e saida.

Como também coloca Miller (1981, pg. 470), “isto é, em que é relativamente fucil a entrada de
novas empresas com suas proprias marcas de produto e a saida de empresas que nele jd atuam,
caso seus produtos deixem de ser lucrativos”. Além dossas caracteristicas, cssc autor aprcsenta
mais duas caracteristicas, as quais foram propostas por Chamberlin: 1) promogdo de vendas e

propaganda e 2) grupo de produtos que nio existem na concorréncia perfeita.

A partir de agora os produtos deixam de ser considerados homogéneos e se diferenciam em
qualidade, aparéncia e reputagéo (Pindyck, 1994). Cada firma é tinica no produto e na marca que
oferece ao mercado. O produto diferenciado ¢ altamente substituivel pelos produtos concorrentes,
ou seja, embora ndo sejam substitutos perfeitos as elasticidade cruzadas das demandas sdo
elevadas mas ndo infinitas (Varian, 1999). Para o consumidor os produtos ainda que

diferenciados substituem uns aos outros sem que haja maiores perdas.

A possibilidade de diferenciagdo permite que o ofertante tenha algum poder de monopélio na
determinacdo dos prego de venda de seu produto. As decisdes dos concorrentes passam entdo a
ter importancia fundamental na determinagio da quantidade a ser produzida ¢ do prego de venda
do produto de cada ofertante, dado que se sdo produtos similares o consumidor percebe a

diferenga mas pode optar por aquele que tenha menor prego, maior qualidade e melhor reputagéo.

Em um Merecado em que prevalece a concorréneia monopolistica a cntrada ¢ saida ¢

relativamente livre. A diferenciagdo do produto, a0 mesmo tempo em que possibilita a formagéo

torna disponiveis para a produgio sem gastos de dinheiro (Byrns e Stone, 1996, pg. 153).
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de algum lucro positivo e com isso atrai novas firmas para esse mercado, também funciona como
desestimulo 4 entrada. Uma vez que para que a firma se estabelega no mercado é preciso que
tenha um produto diferenciado. Dessa forma, a curva de demanda da firma apresenta inclinagéo
descendente em fungdo do poder de monopélio que as empresas (ém, dada a diferenciagiio do

produto.

No curto prazo a maximizagdo dos lucros ocorre quando receita marginal ¢ igual ao custo
marginal, assim como na concorréncia perfcita. Nessc caso o lucro excede o custo marginal, o
que permite a firma poder de monopdlio. Enquanto o prego estiver acima do custo médio, novas
empresas estardo estimuladas 4 entrar nesse mercado, o que faz com que diminua parcela de
mercado das firmas estabelecidas, e com isso os lucros. Ou seja, a existéncia de lucros positivos

atraird novas firmas a entrarem neste mercado.

Dessa maneira, a medida que novas firma entram no mercado a demanda de cada firma existente
diminui. Consequentemente, o lucro positivo tende a desaparecer, pois os custos médios se
elevam, se igualando ao prego de mercado. Em outras palavras, no longo prazo, o prego ¢ igual
ao custo médio o que leva a realizagdo de lucro zero. Entretanto, dada a possibilidade de
diferenciagdo, continua a haver poder de monopolio para algumas firmas, pois o prego é maior
que seus custos marginais. Assim € que, eventualmente alguma firma pode estar incorrendo em

um pequeno lucro mesmo que a inddstria esteja em equilibrio.

Como coloca Pindyck (1996, p. 555) “De uma forma geral as unidade ofertantes possuem custos
diferentes e algumas marcas se sobressaem mais do que outras. Nesse caso elas poderdo cobrar

pregos ligeiramente mais elevados, podendo auferir algum tipo de lucro”.
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4 CARACTERIZACAO DO COMERCIO AMBULANTE

O presente capitulo tem por objetivo associar as questdes desenvolvidas nos capitulos anteriores
ao caso concreto do comércio ambulante. A escolha deste segmento ocupacional do mercado de
trabalho informal deve-se, basicamente, a trés razdes: a constatagdo de um processo de
informalizagdo das relagdes de trabalho na RMS; a significativa participagdo dos ocupados nesta
regifio no setor de atividades Comércio; e, por fim, a majoritdria participagdo dos camelds na

posic¢do de trabalhador auténomo, nucleo basico da informalidade.

4.1 A INFORMALIDADE NA RMS E O COMERCIO AMBULANTE

De acordo com Cacciamali (1991), a economia informal pode ser mensurada através de dois
procedimentos. O primeiro refere-se as pesquisas domiciliares que buscam investigar as formas
de inser¢do dos ocupados na produgdo, “traduzidas por meio de um conjunto de categorias
ocupacionais denominadas posi¢do na ocupagdo” (ibidem, p. 128). O scgundo proccdimento
refere-se a realizagdo de pesquisas diretas aplicada as unidades produtivas, o que permite

caracterizar a forma de organizagio destas.

Tendo em vista que este trabalho define o conceito de informalidade a partir das formas de
msercdo na ocupacgdo, a mensuragdo do espago econdmico informal ¢ feita pelo critério de
posi¢do na ocupagdo, de forma que pode-se delimitar o espago econdmico informal de acordo
com as seguintes categorias ocupacionais: trabalhador auténomo, dono de negodcio familiar,
trabalhador familiar sem remunera¢fo salarial, trabalhador ndo remunerado sem vinculo de
parentesco, doméstico diarista, empregador com até 2 empregados, empregado assalariado

exclusivamente por produgéo e assalariado em geral sem contribuigfo para a previdéncia social.

Alguns comentarios sdo necessarios para um melhor entendimento concernente as quatro tltimas
calegorias, Ja que as demais sdo claramente compreendidas dentro da informalidade. A forma de
mensurar a Informalidade neste trabalho leva em consideragdo apenas ocupac¢des direta ou

indiretamente relacionadas a produgdo de algum bem ou servigo. Entretanto, deve-se ter clareza
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de que este modo de delimitar o conceito definido ndo toma como objeto de anélise a unidade

produtiva, mas o individuo inserido na atividade, como ja foi dito.

Nesse sentido, o enfoque adolado exclul do espago econdémico informal as ocupagdes que ndo
tém relacdo com atividades de produgfo informal, conforme foi apresentado. Assim ¢ que, o
trabalho doméstico mensalista ndo ¢ incluido no universo delimitado. Ainda que sua condigdo de
assalariado (com ou sem carteira de trabalho assinada) ndo seja suficiente para caracterizar uma
rclagdo tipicamente capitalista (Menczes, 2001, p. ), o trabalho doméstico também ndo ¢ visto

como informal, uma vez que seu trabalho niio produz nenhum bem ou servigo”.

Por outro lado, tem-se que o trabalho doméstico diarista pode ser incluido no espago econémico
informal j& que este se realiza através da venda de um servigo. Além disso, considera-se que este
tipo de atividade, tendo em vista seu carater precario, o principal objetivo €, em geral, o
auferimento de uma renda que garanta a sobrevivéncia do trabalhador. Contudo, essa forma de
caracterizar a economia informal néo considera as ocupagdes liberais também sejam parte do

setor informal, ainda que realizem suas atividades através da venda de servigos no mercado.

No que concerne a categoria empregador com at¢ dois empregados, tem-se que a condi¢do de
empregador representa uma atividade tipicamente capitalista, uma vez que se percebe com

clareza a separagdo entre o capital e o trabalho. No entanto, como coloca Menezes (2001, p. 23)

“quando se trata de pequeno empregador [...] ele pode ser classificado tanto na
formalidade como na informalidade, pois, se de um lado, esse individiuo é o proprio
capitalista, de outro, ele opera uma relagdo de trabalho que pode estar camuflando uma
Jforma qualgquer de trabalho auténomo, logo informal.”,

ou seja, a condigdo de empregador tdo somente ndo descaracteriza a informalidade dessa
ocupagio, uma vez. que este pode estar participando diretamente do processo produtivo como

produtor direto.

Ja os empregados assalariados que recebem exclusivamente por produgdo e os assalariados que

L X n 3. i - . . -
Diferentemente do que propde a teoria neoclassica, nao se considera neste trabalho a unidade familiar (ou
domiciliar) como uma unidade produtiva.
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ndo contribuem para a previdéncia social sio incluidos na informalidade dado que essas duas
categorias ocupacionais podem representar o trabalhador auténomo que, limitado pela escassez
de capital para realizar sua atividade, submete-se a condigdes precarias de trabalho. Por outro
lado, enlende-se que essas ocupagdes eslio incluidas na informalidade uma vez que esses
trabalhadores se submetem a precarias condi¢des de trabalho em busca de melhores salarios, ou

mesmo como unica forma de manterem-se ocupados

Dessa forma, através dos dados da PED'® - Pesquisa Mensal de Decscemprego — para a Regido
Metropolitana de Salvador referentes ao periodo compreendido entre janeiro de 2000 e dezembro
de 2001, percebe-se que o mercado de trabalho desta regido apresenta uma estrutura ocupacional
com elevado nivel de informalidade, ou seja, parte significativa da populagdo ocupada na RMS
encontra-se em atividades que néo estdo diretamente ligadas a atividades tipicamente capitalistas,

e quando estio ndo sdo ocupagdes formalmente registradas.

A 'labela I apresenta a Distribuigdo dos Ocupados por Posigdo na Ocupagdo. Assim, no referido
periodo, cerca de 46% dos ocupados eram trabalhadores informais, sendo os assalariados sem
carteira, representando aproximadamente 22% informais, e os trabalhadores auténomos, 20,5%

dos ocupados. os grupos mais significativos dos informais.

TABELA 1 - Distribuigdo dos Ocupados por Posigdo na Ocupagio* (%)

Posi¢io na Ocupagio %
Assal ¢/ cartcira 40,2
Assal s/ carteira 21,8
Auténomo 20.5
Trab. e Dono de Neg. Familiar 3.5
Empregador* 1.4
Outros 12,6

FONTE: PED RMS-SEI /SETRAS/UFBA/DIEESE/SEADE.
*Periodo compreendido entre Jan/00 e Dez/01
**Empregadores com até dois empregados

A posigdo assalariado sem carteira inclui, além do assalariado privado sem registro, o doméstico
mensalista, o trabalhador familiar sem remuneracdo salarial e trabalhador nio remunerado sem

vinculo de parentesco. A categoria trabalhador auténomo inclui também o empregado
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remunerado exclusivamente por produgéo.
I portanto, a partir da constatagéo do intenso processo de informalizagéo do mercado de trabalho
da Tegidio que o presente trabalho busca estudar uma parcela dos trabalhadores aulénomos da

Cidade do Salvador, os camelds, e seu especifico mercado de trabalho.

A Tabela 2 apresenta a distribuigéo dos trabalhadores auténomos por setor de atividade, o que

cvidencia a significativa participagdo desscs trabathadores no sctor de Coméreio (57,7%).

TABELA 2 — Distribuigio dos Auténomos por Setor de Atividade (Em %)

Periodo Industria C.Civil Comércio Servicos Outros
Jan/00 a Dez/01 9,3 25,6 57,7 0,7 6,6

FONTE: PED RMS-SEI/SETRAS/UFBA/DIEESE/SEADE.

De outra maneira, pode-se mostrar que a maior parte dos ocupados no comeércio ambulante
assumeni a posi¢do de autdnomo. A tabela 3 apresenta a distribui¢do dos ocupados no Comércio
ambulante por posi¢io na ocupagdo para o referido periodo, confirmando que no comércio
ambulante a principal posigdo na ocupagdo ¢ autdnomo, 94,3% do total dos ocupados neste setor

de atividade.

TABELA 3 - Distribuigio dos Ocupados no Comércio Ambulante por Posigdo na Ocupagio (Em %)

Posic¢io na Ocupacio ("/o)
Empregado 3.2
Auténomo 94,3
Empregador 0,2
Dono de negécio familiar 0,1
Trabalhador familiar 2,1
Total 100

FONTE: PED RMS-SEI/SETRAS/UFBA/DIEESE/SEADE.

A partir do referencial teérico exposto e das informagdes levantadas, € possivel caracterizar o

coméreio ambulante, enquanto mercado de trabalho'!, como um espago econdmico que responde

' A PED — RMS ¢ realizada através de convénio entre SEVSETRAS/UFBA/DIEESE/SEADE.
"' Niio se pode dizer que exista um mercado de trabalho informal strictu sensu, na medida em que o saldrio ndo ¢ a
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aos movimentos e a dindmica das atividades tipicamente capitalistas de forma subordinada e
interdependente, mas com relativa autonomia. Nesse mercado, a atividade econdmica € realizada
através de uma unidade produtiva organizada pelo produtor direto, o cameld, com o auxilio de
[amiliares ¢ ajudantes (assalariados ou ndo), que realiza a sua alividade a parlir um pequeno

capital micial, sendo este imprescindivel para o inicio da atividade neste mercado de trabalho

A renda gerada pelo comércio ambulante é determinada pela sua dindmica interna assim como
pclos movimentos de cxpansdo ¢ contragdo da cconomia formal. I'm geral, o objctivo maior
dentro da informalidade é uma renda minima para subsisténcia do trabalhador e a continuidade da
atrvidade, o que ndo impede a busca por lucro. O que se percebe a partir de uma andlise mais
especifica, como sera mostrado posteriormente, ¢ que no comércio ambulante existem alguns
camelds que efetivamente incorrem em lucros positivos e elevados, de forma que conseguem

expandir seus negocios para outras barracas.

No que conceme a entrada neste mercado de trabalho informal, ndo é totalmente livre dada a
necessidade de um minimo de recursos para a realizagdo da atividade (compra dos instrumentos
de trabalho —barraca- e das mercadorias). Além disso, a concorréncia dos demais camelds assim
como das lojas que se localizam proximas a localizagdo dos ambulantes que desestimulam a

entrada no mercado.

Com relagdo a qualidade dos bens e servigos ofertados, nfo se deve relaciona-los baixa
qualidade. Ainda que muitos dos que participam do mercado informal estejam em busca de
alternativas a sua sobrevivéncia, dada sua baixa ou nenhuma qualificagdo, hé também aqueles por
terem algum tipo de qualificagdo e escolaridade optam em ser informais tendo em vista a
possibilidade de auferirem maiores rendimentos do que na formalidade. Principalmente com
relagéio aos bens ofertados, tem-se que estes mostram-se substitutos razodveis das mercadorias
vendidas em lojas comerciais. As vezes sdo produtos idénticos, apenas com precos mais baixos

no comércio ambulante'?,

forma usual de remuneragio da forga de trabalho. Dessa maneira, uma vez que o conceito de economia informal é
definido fora das relagdes tipicamente capitalistas, a utilizagio do termo mercado de trabalho informal & feita em
referéncia a estrutura ocupacional do espago econdémico no qual esses trabalhadores realizam suas atividades.

'2 Pode-se relacionar os pregos mais baixos no comércio ambulante ao ndo pagamento de impostos, uma vez que
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Da mesma forma nédo se deve relacionar o comércio ambulante a atividades ilicitas, quando vistas
sob o ambito da lei. Embora estes trabalhadores ndo paguem impostos na condi¢do de firma
individual, sua exisiéneia € permitida pela Prefeitura Municipal de Salvador, o que da o caréter de
legalidade perante a lei. Outro exemplo com relagdo a essa questdo, refere-se aos assalariados
sem carteira de trabalho assinada que refletem uma precarizagdo das relagdes de trabalho, e por
1sso estdo incluidos dentro da informalidade. De outra maneira, atividades compreendidas dentro
da formalidadc podem ao mesmo tempo conter clementos de informalidade, como por exemplo
no caso dos empregados no comércio ambulante que ndo tém carteira de trabalho assinada, o que
ndo lhe tira o cardter de formal sem que isso coloque essas pessoas como exercendo algum tipo

de atividade ilicita.

4.2 CARATERIZACAO TEORICA DO MERCADO DE CAMELOS

Apés a caracterizagdo do comércio ambulante como um segmento do mercado de trabalho
informal, considerando a hipétese de trabalho de que a formagéo dos pregos também condiciona a
formagédo da renda dos trabalhadores ocupados neste segmento, torna-se necessario compreender
o funcionamento da estrutura de mercado da qual participam, para que seja possivel estudar e

analisar o processo de formagdo dos precos das mercadorias por eles comercializadas.

4.2.1 Comparativo com a Concorréncia Perfeita

Colocada as hipdteses basicas de um mercado perfeitamente competitivo, a analise se volta agora
para o mercado de camelds para saber se é possivel considerar essa estrutura de mercado como
concorréncia perfeita. Porém, ¢ preciso estabelecer alguns pressupostos para o funcionamento do

mercado em questdo.

e mercado de camelds a ser analisado refere-se somente ao comércio de bens que viio desde

estas sdo atividades ndio registradas formalmente.
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radio - relogio a escovas de cabelo, brinquedos e miudezas'®, niio estando incluido neste
mercado, portanto, alimentos pereciveis (com excegdo de frutas) nem qualquer tipo de
SEervico;

® grupo de camel6s a ser estudado compreendera somente aqueles com barracas em pontos
determinados, excluindo dessa forma vendedores de rua que se deslocam ao longo das ruas a
procura de clientes;

* 0s bens ofertados considerados nesse trabalho serfio classificados por grupos de mercadorias,
como segue: Brinquedos; Eletrnicos; Conlecgdes; Bolsas e Acessorios; Discos, Cd E Filas;
Brinquedos Eletronicos; Bijuterias, Relogios; Material De Papelaria; Radios e Material De

Somy; Utensilios Domésticos; Acessoérios Pessoais; Alimentos e Bebidas.

No mercado de camel6s cxistc uma grande quantidade de bens ofortados, Contudo, a suposigdo
de que todos os produtos sejam homogéneos néo ¢ valida. Tomando como referéncia uma cesta
de bens composta por diferentes grupos de mercadorias, elas podem se diferenciar de cameld para
cameld. Essa diferenciagdo pode ocorrer pela composi¢do dos produtos na cesta, pela marca dos

produtos oferecida, assim como pela localizagéo do camels.

Uma oferta variada de produtos é fator de diferenciagio neste mercado. Uma barraca de cameld
que apresente uma cesta de bens mais diversificada se destaca das demais. No momento da
compra o consumidor se dirige aquela que The permita maiores possibilidades de escolha. De
outra maneira, a diferenciagéo pode ocorrer pela marca oferecida, o que torna os bens diferentes
aos olhos do consumidor!®. A localizagdo da barraca também funciona como fator de
diferenciagdo. A proximidade entre o camelé e o consumidor torna mais atrativa a cesta
oferecida, tendo em vista que o deslocamento também se transforma em um custo para o
comprador. Logo, a hipdtese de que os produtos sdo homogéneos ¢ violada no mercado de

camelods.

No mercado de camelds ha uma quantidade muito grande de ofertantes e demandantes, de modo

R N . . . . =
Miudezas refere-se a acessorios para o cabelo, maquiagem, brincos e argolas, enfeites de decoragio.
1 N . : . .
Percebeu-se durante a realizagio da pesquisa de campo que havia uma homogeneidade nas marcas dos diferentes
produtos ofertados, o que indica o comércio ambulante como ponta de distribuigdo de grandes fornecedores.
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que poderiamos considerar que nenhum dos vendedores individualmente pode afetar de maneira
decisiva o pre¢o de mercado. Embora a entrada ou saida de um vendedor desse mercado ndo seja
tdo significativa para ocasionar variagSes no pre¢o da cesta vendida. a diferenciacdo da cesta
oferlada proporciona ao cameld um poder de monopdlio na determinagéo do prego de mercado, o

que Ihe possibilita auferir algum tipo de lucro.

A hipétese de que ha livre entrada e saida também & violada neste mercado. A necessidade de um
capital minimo, de origem prépria, para o inicio da atividadc ¢ o uso dc teenologia, que cm geral
¢ simples, funcionam como uma barreira 4 entrada. Esse capital inicial, juntamente com a
tecnologia, € o que define o modo como o vendedor organizard a sua barraca, o seu ponto de
venda, assim como a possibilidade de diferenciar sua cesta de bens das demais ofertadas. Além
disso, a concorréncia com o setor formal e a que existe dentro do préprio mercado informal agem

como desincentivo a entrada neste mercado.

No que se refere a informagao perteita, o consumidor ndo tem mais conhecimento total sobre a
qualidade do produto. Isso pode ser explicado em fungéio da diferenciagio dos produtos que esse
mercado apresenta (diferenciagdo em termos de uma cesta completa, de marcas diferentes e de
localizagdo). Por sua vez, o vendedor deixa de ter acesso perfeito as informagdes sobre o
comportamento de seus concorrentes, de forma que estes podem mudar suas estratégias sem que
ele tenha resposta imediata a essa nova acdo. Portanto, a hipétese de informagéo perfeita também

€ violada nestle mercado.

4.2.2 Comparativo com a Concorréncia Monopolistica

Pelo que ja foi apresentado, nio é possivel caracterizar o mercado de camelds como sendo
perfeitamente competitivo, dada a possibilidade de diferenciagéio dos produtos e a existéncia de
algum tipo de barreira 4 entrada nesse mercado. Porém, também ndo é possivel afirmar que esse
seja um mercado de concorréncia monopolistica, embora esteja muito mais proximo dessa

estrutura de mercado do que da concorréncia perfeita.

A possibilidade de diferenciagfio que existe no mercado de camelds ndo implica em dizer que

cada vendedor individual seja ofertante tnico daquele produto ou daquela marca. A hipétese de
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funcionamento desse mercado com produtos diferenciados informa que diferenciacdo pode
ocorrer via cesta, marca ou localizacdo, que permite ao vendedor exercer algum poder de
monopoélio, ndo significando, entretanto, numa diferenciacdo exclusiva por vendedor. Dessa

forma, ndo seria correto alirmar que este ¢ um mercado complelamente monopolistico.

Como foi dito, a diferenciagdo via cesta ocorre em fungdo da diversidade dos grupos de
mercadorias que compdem a cesta ofertada pelo cameld, ou seja, um vendedor ambulante que
ofcrcec maior quantidade de grupos dc mercadorias atrai maior nimcro de consumidorcs,
permitindo assim uma fixag¢do de pregos mais elevada. Com relagdo a localizagdo, a diferencia¢do
ocorre em fun¢éio de uma maior proximidade com o consumidor. Em outras palavras, as dreas de
maior movimento permite que o ambulante exer¢a algum poder de monop6lio. No que concerne a
marca, percebe-se que, em geral, encontram-se as mesmas marcas sendo comercializados pelos
diversos camelos.

Por outro lado, possibilidade de alguns participantes desse mercado auferirem lucro no equilibrio
de longo prazo ¢ perfeitamente compativel com o modelo monopolistico e com parte dos
trabalhadores informais, que exercem suas atividades dentro do mercado de camelds. Ainda que o
objetivo geral na informalidade, para os que possuem algum capital proprio, seja auferir um
rendimento minimo que garanta a sobrevivéncia e continuidade da atividade econémica, ndo esta

totalmente descartada a busca por rendimentos competitivos.

Portanto, conclui-se que o mercado de vendedores ambulantes, enquanto mercado de bens,
apresenta uma estrutura de mercado que se aproxima mais da concorréncia monopolistica do que
da concorréncia perfeita. Nesse sentido, no que concerne a fixagdo dos pregos no comércio
ambulante € possivel afirmar que existem vendedores que exercem algum poder de monopélio
sobrc os demais, o que lhes possibilita o auferimento de lucros positivos neste mercado. Porém,
deve-se observar que realizagdo de lucro zero significa que o cameld esta auferindo uma renda
minima sobre a sua atividade, uma renda que garanta sua subsisténcia e a continuidade da

atividade.
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5 ANALISES ESTATISTICA

Este capitulo esta dividido em duas partes. A primeira parte realiza uma analise descritiva do
perfil ocupacional no comércio ambulante identificando os principais condicionantes da renda
neste mercado de trabalho. Para isso, sdo feitos cruzamentos entre a renda média desses
trabalhadores e informagdes referentes a alguns atributos econdmicos (escolaridade, esforgo e
experiéncia) e ndo econémicos (sexo, cor e faixa etaria). A segunda parte procura analisar o
comércio ambulante como um mercado de bens identificando os principais determinantes da

ﬁ
renda e do lucro'” neste mercado.

Em fungdo da dificuldade para se obter junto as Instituigdes e Orgiios oficiais da Prefeilura

Municipal de Salvador informagdes concernentes aos camelds registrados e oficialmente

alocados nas diversas dreas da cidade, realizou-se uma pesquisa de campo no comércio

ambulante do centro de Salvador como forma de melhor captar as informagdes necessarias para a

analisc pretendida. O processo de sclegdo ¢ coleta dos dados foi realizado da scguintc forma:

Listagem dos camelés com pontos fixos e padronizados pela Prefeitura, localizados nas éreas

da Avenida Sete de Setembro, Barroquinha, Joana Angélica e Comércio

Escolha da amostra: 15% do universo listado selecionado aleatoriamente a partir do programa

estatistico Excel.

Realizagéio das entrevista no periodo compreendido entre Fevereiro e Margo de 2001. O
questiondrio aplicado buscou basicamente identificar o perfil ocupacional do coméreio
ambulante, além de procurar identificar os principais atributos e varidveis determinantes no

processo de formagao da renda do cameld.

Construgdo de um banco de dados no programa Statistical Pakcage for Social Science

'* Buscou neste trabalho levantar informagdes concernentes a estrutura de custos e receitas dessa atividade de forma
a poder mostrar que o lucro auferido pelos camelds é muito proximo da renda média confirmando que este
trabalhadores operam segundo uma racionalidade econdmica de auferir uma renda que garanta sua subsisténcia ¢ a
continuidade da atividade, nfio havendo clara separagdo entre rendimentos e lucros.
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(SPSS).

e Realizagdo de analise descritiva identificando os principais condicionantes da renda.

¢ Estimagdo de modelos econométricos de forma a identificar os principais determinantes da

renda no comércio ambulante.

Portanto, toda a analise foi construida a partir de um universo limitado ao conjunto de camelds
alocados nas referidas dreas que trabalham em pontos fixos, geralmente determinados e

padronizados pela Prefeitura Municipal. No total foram aplicados 135 questionarios.

Algumas observagdes sdo necessarias quanto a forma de levantamento das informagdes. Tendo
em vista o conceito de informalidade adotado, o questionario aplicado buscou levantar
informagdes concernentes a forma inser¢do do individuo na atividade. Por outro lado, uma vez
que o local de realizagfo da entrevista niio foi o domicilio do trabalhador e sim o local de sua
atividade, aproveitou-se por levantar também informagdes relacionadas a atividade exercida.
Nesse sentido, foi possivel realizar analises descritiva e econométrica sobre os determinantes da
renda no comércio ambulante considerando a estrutura de mercado essa atividade faz parte.
Deve-se, portanto, ter claro que o objeto de entrevistado néo foi a unidade produtiva, mas sim o

mndividuo na atividade.

5.1 ANALISE DO COMERCIO AMBULANTE COMO UM MERCADO DE TRABALHO

A renda média encontrada para este conjunto de trabalhadores foi de R$ 343,00, o que revela que
os camelds auferem uma renda relativamente elevada quando comparada 4 média da renda para o
conjunto dos trabalhadores informais'®. O desvio - padrdo da renda média foi bastante elevado
(R§ 316,88) indicando que embora a média tenha sido elevada, pode-se dizer que foi constatada a
ocorréncia de rendimentos médios muito inferiores & média do conjunto. Do total dos camelds

entrevistados a maioria, 64%, tem rendimento médio até R$ 343,00,

'S De acordo com os dados da PED, a renda média para o conjuntos dos trabalhadores informais entre o periodo de
Jan./00 e Dez./01 foi de R$
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Com relagdo a escolaridade, o tempo médio de escola formal encontrado para os camelds foi de 6
anos, o que indica que neste mercado de trabalho a escolaridade ndo se mostra tdo importante
para a execucdo da atividade. A tabela 5 informa que somente 22% dos entrevistados tem 8 anos

de escola formal, ou seja, mais do que o primeiro grau complelo.

TABELA 4 - Escolaridade no Comércio Ambulante

Escolaridade %
Até 8 anos 78
Mais de 8 anos 22

FONTE: Pesquisa de campo

A idade média dos camelds ¢ 37 anos. Pode-se compreender essa idade média elevada por duas
razbes. A primeira seria que, dada a escolaridade e qualificagdo desses trabalhadores, eles véem
na informalidade mclhores oportunidades de trabalho ¢ renda. Por outro lado, pode-se considerar
que o ingresso destes trabalhadores na formalidade estd sendo limitado pela idade, o que lhes o

comércio ambulante como uma alternativas de sobrevivéncia.

No que concerne ao tempo de experiéncia, tem-se que estes trabalhadores apresentam um tempo
de trabalho como camel6 bastante elevado: 12 anos. Com relagfio a quantidade de horas diarias
trabalhadas no comércio ambulante tem-se que esta é uma ocupagdo que exige muito do
trabalhador. A média de horas diarias trabalhadas chega a 11 horas, revelando, portanto, o caréter

de precariedade existente nessa atividade informal.

5.1.1 Avaliacéo De Alguns Atributos Pessoais Naturais

No comércio ambulante da RMS, a participagédo de maior peso é a dos homens, em torno de 55%.
Ainda quc a participagdo da mulher ndo scja desprezivel, csta ocupagio pode scr considerada
como eminentemente masculina tendo em vista que a proporgio de homens e mulheres na
populagiio ¢ similar, ou seja, em torno de 50% para cada sexo. A maioria masculina pode estar
relacionada ds obrigagdes sociais da mulher para com a familia, assim como aos riscos inerentes

a atividade do ambulante como assaltos, concorréncia, fiscalizagdo que impedem ou mesmo
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mtimidam o ingresso da mulher neste mercado de trabalho informal'’.

TABELA 5 - Atributos Pessoais Naturais Por Faixa De Renda
Legenda % linha

o Até RS 343 Acima de R$ 343 Total
% coluna
Sexo
Feminino 77 23

54 29 45
Masculino 54 46

46 71 55
Cor
Negro 67 33

85 77 82
Branco 54 46

15 23 18
Idade
Jovem entre 18 e 25 73 27

22 15 19
Adulto entre 26 e 50 58 42

60 79 67
Maduro com mais dc 50 84 16

18 6 14
Total 64 36 100

Fonte: Pesquisa de Campo

A anélise dos dados na Tabela 5 permite dizer que os homens sio melhor remunerados do que as
mulheres. Entre os homens, 46% tem uma renda meédia acima de R$ 343,00, enquanto que entre
as mulheres esse percentual ¢ de apenas 23%, ou seja, exatamente a metade do percentual
masculino. Os diferenciais de renda podem também ser vistos pela maior participagio masculina
na faixa de renda acima de R$ 343,00, 71%, enquanto que na faixa de renda até R$ 343,00 o
maior pereentual refere-sc a participagdo do scxo feminino, 54%. Portanto, pode-sc afirmar quc o

sexo € um fator muito importante na diferenciagio da renda.

Com relagéo a raga, a participagdo dos negros, 82%, é mais elevada que a dos brancos, 18%,
relagfio percentual similar & distribui¢fio da populagdo da RMS por cor. Contudo, sfo os brancos
que auferem relativamente as melhores rendas. Assim ¢ que 46% dos brancos auferem

rendimentos acima de R$ 343,00, enquanto para os negros esse percentual diminui para 33%.

7 Melo (1997) apresenta tais justificativas para a menor participagdo feminina no comércio ambulante da Regifio
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Dentre aqueles que recebem até R$ 343,00 tem-se que a maioria é constituida de negros, 85%.
Logo, a origem racial mostra-se também como importante elemento na diferenciagio dos

rendimentos.

A composigéo do coméreio ambulante por faixas etarias evidencia que os individuos adultos
entre 26 e 50 anos constituem a maioria do camelds na atividade, onde a idade média é de 37
anos. Dentre os camelds que recebem acima de R$343,00, percebe-se maior participagéio
daqueles que se encontram na faixa etaria entre 26 e 50 anos. Isso pode ser entendido tanto pela
dificuldade de entrada e/ou reinsercdo no mercado de trabalho formal, quanto como uma questéo

de opgdo por parte desses trabalhadores.

Os jovens entre 18 e 25 respondem por 19% dos camelds e os maduros por 14%. Dentre os
individuos com mais de 50 anos somente 16% aufere renda acima de R$ 343,00, enquanto que
entre os jovens esse percentual se eleva, 27%. Contudo, se a participagéo desses dois grupos na
faixa de renda acima da média ¢ inferior & participagdo no total da amostra: somente 6% dos
maduros e 15% dos jovens auferem rendas mais elevadas, confirmando que a idade também &

um importante fator de diferencia¢do na renda.

3.1.2  Avaliaciio De Alguns Atributos Pessoais Adquiridos

A analise preliminar dos dados mostrou que a escolaridade ndo é um atributo que permite
diferenciais significativos na renda. A pesquisa mostrou que os camelds com mais de 8 anos de
escola (2° grau incompleto) ndo tém maiores rendimentos do que os que tém até o 1° grau
completo. Contudo, aqueles que tém até 2 anos de escola sio os que auferem as menores rendas

relativamente.

Nesse sentido, a conclusdo ¢ que a escolaridade somente funciona como diferencial na renda para
aqueles que possuem até o 1° grau completo, ou seja, o aumento da escolaridade permite
aumentar a renda auferida. Acima de 8 anos de escola formal, a escolaridade deixa de ser

importante para o camel6. Em outras palavras, a escolaridade requerida para esse tipo de

Metropolitana do Rio de Janeiro.
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atividade ¢ pouca, o que ndo permite ao trabalhador utilizar esse capital como diferencial para

auferir rendas mais elevadas.

TABELA 6 - Atributos Pessoais Adquiridos Por Faixa De Renda* (Em %)
Legenda % linha

o Até RS 343 Acima de RS 343 Total
ocoluna
Escolaridade
Analfabeto funcional 85 15

20 6 15
Entre 3 ¢ 8 anos 65 35

63 63 63
Acima de 8 anos 50 50

17 31 22
Experiéncia
Até 5 anos 68 32

32 27 30
Entre 5 ¢ 10 anos 68 32

24 21 23
Mais de 10 anos 60 40

44 52 47
Total 64 36 100

Fonte: Pesquisa de Campo
*A faixa de renda foi estabelecida a partir da renda média encontrada para estes trabalhadores, R$ 343,00.

Como a Tabela 6 mostra, dentre o total dos entrevistados cerca de 15% tem somente até dois anos
de escolaridade formal (analfabetos funcional). Dentro desse grupo, 85% ganha até R$ 343,00 e
os demais acima de R$ 343,00. A faixa de escolaridade com maior participa¢do entre os
ocupados, entre 3 e 8 anos de escolaridade formal, representam 63% do total. Destes, a maior
parte, 65%, tem renda até R$ 343,00. Ja dos que possuem o 1° grau completo, 22% do total, a
metade aufere renda acima da média.

Visto pela 6tica da renda, a conclusio de que a escolaridade mais elevada ndo garante os maiores
rendimentos € bastante evidente. Dos que auferem uma renda até R$ 343,00, cerca de 19% &
analfabelo funcional; 63% lem escolaridade entre 3 e 8 anos; ¢ 17% tem escolaridade acima de 8
anos. Logo, aqueles que possuem até 2 anos de escolaridade sio os que auferem as menores
rendas relativamente. Daqueles que auferem renda acima de R$ 343,00 a maioria possui até o 1°

grau completo, 63%, sendo o restante 6% de analfabetos funcional e 31% com mais de 8 anos de
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escolaridade, o que mostra que o aumento da escolaridade nio implica em aumento significativo

da renda, embora o terceiro grupo seja o melhor remunerado relativamente.

Com relagdo a experiéneia, provavelmente com forte assoclagdo com a idade, lem-se que este
seja forte condicionante na formagdo dos rendimentos no coméreio ambulante. No que concerne
a essa variavel, a andlise dos dados confirma que este atributo proporciona um diferencial de

renda para os camelds.

A maior parcela dos entrevistados, 47%, tem mais de 10 anos de experiéncia. Seguindo este
grupo vem aqueles que tem até 5 anos de experiéncia, 30%, e por fim, os que tém entre 5 e 10
anos de experiéncia, 23%, como mostra a Tabela 7. Diferentemente da escolaridade, a varigvel
experiéncia mostra-se um atributo muito importante na diferenciagio da renda dos camelds.
Assim é que, dentre os camelds que tem até 5 anos de experiéncia, 68% auferem renda de até RS
343,00, dos que tém entre 5 e 10 anos experiéneia, 68% auferem renda até R$ 343 00, enquanto

S,V

que para os que tém mais de 10 anos na atividade esse percentual cai para 60%.

Visto pela otica da renda, 32% dos que recebem até R$ 343,00 tém até cinco anos trabalhando
como cameld, 24% tém entre 5 e 10 anos e 44% tém mais que 10 anos de experiéncia no
comércio ambulante. Os camelds com mais de 10 anos sdo os que auferem os melhores
rendimentos, essas pessoas representam 52% dos que tém renda acima do valor de referéncia. I
Interessanle notar que aqueles que lem entre 5 € 10 anos na atividade (ém menor parlicipagdo na
faixa de renda acima de R$ 343,00 do que os que tém até 5 anos, 21% e 27%, respectivamente.
Portanto, a anélise dos dados permite dizer que o tempo de trabalho nessa atividade somente

torna-se um diferencial quando superior a 10 anos.
3.1.3 Alguns Condicionantes Econémicos

Llementos kEndogenos a Atividade

A propriedade dos instrumentos de trabalho e do produto ofertado pode identificar o trabalhador
autbnomo como um microempreséario informal, Ja que ele se torna um detentor de capital
necessario a realizagdo dessa atividade. Por isso mesmo, € pertinente dizer que essas pessoas

assumem normalmente os riscos inerentes 4 atividade econdmica que exercem, com o objetivo de
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auferir um rendimento, o qual buscam maximizar.

Tendo em vista que esta pesquisa tratou somente de parcela dos vendedores ambulantes, algumas
observagdes sdo necessarias para dar continuidade a analise. Primeira observagdo, os camelds
entrevistados foram aqueles localizados em vias publicas previamente registrados e estabelecidos
pela Prefeitura Municipal. Segunda, como conseqiiéncia da primeita, o registro municipal
assegura a posse de um ponto (local fixo) ao ambulante, bem como a posse da barraca na qual
cxeree sua atividade, ou scja, as armagdes de ferro ¢ o toldo das barracas sdo fornceidos pela
Prefeitura, que exige uma padronizagfo da barraca e uma exploragdo econdémica restrita ao limite

fisico da mesma.

Em fungéo disto, a expressdo “propriedade dos instrumentos de trabalho” (barraca) refere-se ao
ponto do negécio em nome do ambulante, j& que a armagéo de ferro pertence a Prefeitura. Nesse
sentido, a pesquisa considera a posse do ponto como a propriedade dos instrumentos de
produgdo, uma vez que é preciso um aporte de capital minimo para o registro na prefeitura e
consequentemente a posse desse fator de produgfio. Dessa forma, pode-se perfeitamente

identificar essas pessoas como verdadeiros empresarios do setor informal.

No comércio ambulante do centro da Cidade de Salvador, tem-se que a maior parte dos
trabalhadores ¢ proprietiria dos seus respectivos instrumentos de trabalho, bem como dos
produtos ofertados. A Tabela 7 mostra que 90% dos camelds sio donos de sua barraca. Constata-
se, pols, que esse fato contribui para uma elevacdo das rendas dessas pessoas, como pode ser

vista na analise que se segue.

Dentre os que reeccbem acima de R$ 343,00, 96% sdo proprictarios, o pereentual restante
corresponde aos que encontram-se na condi¢fio de locadores da barraca'® ou de empregados
assalariados ndo registrados'® dos respectivos proprietarios. Dentre os proprietérios, 62% tem
renda até R$ 343,00, enquanto que entre os nio proprietarios esse percentual chega a 86%. Esses

nimeros podem ser entendidos pelo fato de que os nio proprietdrios enfrentam custos mais

'® Neste caso, o locatario pode ser o cameld registrado que saiu definitivamente ou temporariamente do comércio
ambulante, ou aquele que tem mais de um ponto, o que ndo ¢ permitido pela Prefeitura.
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elevados, a exemplo do aluguel, ou simplesmente sdo empregados na atividade, de maneira que
seus baixos rendimentos ficam previamente estabelecidos através de acordos existentes entre eles

e 0s respectivos proprietarios.

TABELA 7 — Condicionantes Econdmicos Por Faixa de Renda (Em %)

Legends Lt At6R$343  Acimade RS 343 Total
% coluna
Instrumento de Trabalho
Nio proprio 86 14

14 4 10
Proprio 62 38

86 96 90
Propriedade do produto
Pertence a outros 94 6

17 2 12
Préprio 61 40

83 98 88
Horas semanais Trabalhadas
Mais de 48 horas 63 37

89 94 90
Até 48 horas 77 23

11 6 10
Mais de um Ponto
Nio 66 34

93 88 91
Sim 50 50

7 12 9
Empregador
Nio 73 27

B 69 46 -6l

Sim 51 49

31 54 39
Total 64 36 100

Fonte: Pesqﬁisa de Campo

Resultado semelhante ocorre quando o proprio trabalhador ¢ dono das mercadorias por ele
ofertadas. A propriedade dos instrumentos de trabalho, conjugada com a propriedade dos
produtos ofertados, revela o verdadeiro microempresario do setor informal. A venda de
mercadorias pertencentes a outros mostra que o cameld pode estar ocupado efetivamente como

assalariado ndo registrado, ou empregado remunerado exclusivamente por produgdo ou como

' Quando o entrevistado era um ajudante familiar considerou-se como préprio o instrumento de trabalho.
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trabalhador comissionado, quando sua renda depende de um acerto entre ele o proprietario dos
produtos™. Na Cidade de Salvador, a maioria absoluta dos camelds é dona das mercadorias que

comercializa (88%).

Do total daqueles que vendem seu préprio produto, a participagdo na faixa de renda acima de R$
343,00 chega a 98%, confirmando mais uma vez que a posse dos fatores de producéo permite
maiores rendimentos, tal qual nas atividades tipicamente capitalistas. Quando o produto de venda
pertence a outros, o percentual dos que ganham até R$ 343,00 chega a 17%. Comparando esse
percentual com participagdo deste grupo no total, 12%, pode-se dizer que este grupo aufere os
menores rendimentos. Isso mostra que no mercado de trabalho informal a condigdo de detentor

dos meios e instrumentos de trabalho pode permitir melhores rendimentos.

Contudo, apenas a posse dos meios de produgdo ndo garante ao trabalhador a possibilidade de
rendimentos mais elevados. O comércio ambulante exige do trabalhador muita dedica¢do a
atividade. A média de horas trabalhadas por dia chega a 11 horas, evidenciando, mais uma vez, o
carater precario dessa ocupagfo. Em relagdo as horas semanais, 90% dos entrevistados trabalham
mais de 48 horas, e dentre esses 94% tém renda acima de R$ 343,00. Dos que trabalham até 48

horas semanais, 10%, somente 6% participam da faixa de renda mais elevada.

Dado que camel6 dedica um grande ntimeros de horas semanais de trabalho a sua atividade, isso
faz com que néo Ihe reste algum tempo para se dedicar a um ponto extra de vendas. Assim, a
necessidade de estar sempre presente em sua atividade econdmica, administrando o pequeno
empreendimento, faz com que o cameld opte por ter apenas um ponto de comercializagio®'.
Todavia, quando existe a possibilidade de ter mais de um ponto, este fica condicionado ao capital

disponivel para investir em uma expanséo dos negocios.

Em relagdo a Salvador, observou-se que a maioria dos camelds entrevistados, 91% ndo possui

%0 que se vé freqilentemente no comércio ambulante é que muitas lojas colocam seus produtos 4 venda em barracas
de camelds, aumentando a sua receita sem incorrer nos impostos da formalidade, ou ainda, distribuidores de fibricas
%ue trabalham diretarpc?nte com os c'amelés, criando assim uma rede de vendas submersa a legislagao.

Mesmo com a proibigiio legal existem camelds que trabalham com mais de ponto de comercializagio. Isso pode
ser conseguido via locagio de outrem ou integrantes de uma mesma familia registrados individualmente na
Prefeitura.
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mais de um ponto. Dentro desse grupo de ambulantes, 88% tem renda acima de R$ 343,00,
enquanto que no segundo grupo, dos que possuem mais de um ponto de negdcio, apenas 12% se
localiza nessa faixa de renda. Isso permite dizer que o controle de mais de um ponto de vendas
acaba por aumentar os rendimentos, mas uma fraca condigdo administrativa dessas pessoas, para
controlar uma maior complexidade de seus negécios, faz com que essa possibilidade de atuar em
dois ou mais pontos nio seja plenamente explorada em todas as suas possibilidades. Como
revelam os dados, aqueles que possuem mais de um ponto sdo relativamente melhor remunerados
do que aqueles que operam em apenas um ponto. Todavia, a auséncia de recursos financeiros,
que se traduzem em um aporte maior de capital, associada a dificuldade de gestdo restringe as

. . . 22
oportunidades que conduzam a rendimentos mais elevados™.

Concernente a condicdo de trabalhador individual, que identifica o camelé como empregador de
si mesmo, a pesquisa mostrou que 61% dos ambulantes trabalham sozinhos. Contudo, apenas
27% destes trabalhadores tém renda superior 4 média. Analisando pela 6tica da renda, dos que
auferem renda acima de R$ 343,00, 46% ndo exerce a atividade com a ajuda de empregados ou
ajudantes. Dos que tém renda até R$ 343,00, esse grupo representa 69%, mostrando que eles

auferem, relativamente, os mais baixos rendimentos.

Dos que utilizam o trabalho de outra pessoa na atividade®, 49% tem renda acima da média. Isso
mostra que, na medida em que a atividade vai se tornando mais rentavel, o cameld tem condi¢des
de utilizar o trabalho de terceiros em sua atividade com vistas & atender o crescimento desta.
Dentre os que “empregam”, 54% participam da faixa de renda acima de R$ 343,00, revelando
que a condigiio de empregador é no comércio ambulante relativamente melhor remunerada.

A Localizagdo como Elemento Exogeno

A localizagdo ¢ um importante fator de diferenciagdo entre firmas concorrentes. A maior
proximidade do mercado consumidor certamente facilita o funcionamento das atividades

econdmicas das firmas em relagdo a fatia deste mercado®® por eles explorada. Essa facilidade

22 Durante a aplicagiio dos questionarios, boa parte dos camelds mostrou desconhecer sua estrutura de custos, o que
confirma a idéia de fraca condigdo de gestor.
3 Como, ja foi dito anteriormente, as pessoas que participam do comércio ambulante nfio sendo proprietario dos
izalstrumentos de trabalho sio empregados ou familiares que ajudam na atividade.

O consumidor optara pela firma mais proxima quando o seu prego generalizado (prego mais custos de transporte e
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permite a aferigdo de retornos mais seguros, o que ndo significa dizer que sejam mais elevados.
Isso dependera da taxa de retorno que podem se apropriar, a qual depende, em grande parte, da
fatia de mercado de cada um. A possibilidade de diferenciagéo pela localizagdo permite a firma
maior exploragdo do mercado e, consequentemente, estabelecer um prego acima do seu custo

marginal, garantindo assim um lucro positivo (mesmo que pequeno).

A pesquisa realizada procurou saber em que medida o vendedor ambulante percebe que a
localizagdo ¢ importante para o seu negocio, o que lhe permite um diferencial de renda. Em
outras palavras, na pesquisa as questdes sobre localizagdo buscaram saber se esse grupo de
trabalhadores informais tem consciéncia de que seus rendimentos séo diretamente afetados pela
localiza¢do de seu negocio, ou seja, se os camelds utilizam essa informagdo como um diferencial

que lhes permita algum poder de monopélio na determinagdo dos pregos dos produtos ofertados.

TABELA 8a — Condicionante Econémico — Localizagdo Por faixa de Renda (Em %)

Legenda % linha

o Até RS 343 Acima de RS 343 Total
o coluna
Localiza¢io Boa
Nio 70 30

47 37 44
Sim 61 39

53 63 56
Total 64 36 100

Fonte: Pesquisa de Campo

Com respeito a problemdtica da localizagdo entre os camelds, avangam-se as seguintes
observagdes. A maioria dos entrevistados, 56%, acha que é boa a localizagdo de sua barraca.
Destes, 63% tem renda acima de R$ 343,00, o que significa dizer que dentro desse grupo a
maioria entende que o seu local de trabalho é importante e utiliza essa informacdo para auferir

relativamente melhores rendimentos.

Por outro lado, dentre aqueles que tém renda até a média, 53% acham que sua localizagdo € boa.

valor do tempo perdido) for menor que o de uma firma mais distante.
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Isso permite dizer que tais trabalhadores, ainda que considerem bom o seu ponto, ndo percebem
que seus rendimentos estdo condicionados & essa localizagdo, ou seja, por ndo possuirem essa
informacdo, relacionam seus baixos rendimentos a outras causas que néo a localizagdo do ponto,

tais como movimento do comércio decorrente da dindmica da atividade econdémica e falta de

infra-estrutura.

Com relagio aos que ndo consideram o lugar em que trabalham como bom, 44%, tem-se que a
maioria detém rendimentos abaixo da média, 70%, ou seja, esses camelds tém a clara percepgéo
de que se estivessem em outra area, provavelmente nas de maior movimento, seus rendimentos
seriam mais elevados. Visto pela otica da renda, dos que detém renda até R$ 343,00, 47%
reclamam de sua localizagdo, o que significa dizer que esses trabalhadores percebem claramente

que seus baixos rendimentos estdo diretamente relacionados a sua localizagéo.

Dos que tém renda acima de R$ 343,00, 37% ndo consideram boa a localizagdo. Tais
trabalhadores tém a informagdo que este a localizagdo ndo ¢ um elemento diferenciador que lhe
permita uma maior exploragéo do mercado consumidor. Isso fica muito mais claro quando € feito
o cruzamento das questdes sobre as principais dificuldades enfrentadas no negécio com a questdo

sobre localizagdo, como mostra a Tabela 8b.
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TABELA 8b- Condicionantes Econdmicos — Localizagdo e Dificuldades Por Faixa de Renda (Em %)

Legenda % linha AtéR$343  Acimade RS 343 Total
% coluna
Localz Boa  Dificuldades
Nao M. Fraco e Localz 73 25
7 6 7
M. Fraco ou Localz 72 28
44 39 42
Outros 67 33
49 56 51
Dificuldades
Sim M. Fraco ¢ Localz 50 50
2 - 3
M. Fraco ou Localz 70 30
35 23 30
QOutros 57 43
63 73 67
Total 64 36 100

Fonte: Pesquisa de Campo

Das principais dificuldades levantadas na pesquisa, 0 “movimento fraco” ¢ a “localizag@o” ndo
foram as mais citadas. Contudo, estas dificuldades, relacionadas com o que os camelds acham de
sua localizagéo, permitem tornar mais evidente se o vendedor ambulante tem a informagéo de que

sua localizagdo ¢ um importante condicionante de sua renda.

A Tabela 8b esta dividida em dois grupos: os que ndo acham e os que acham a localizagdo boa.
Dentro do primeiro grupo, daqueles que ndo consideram sua localizagdo boa, apenas 7% citou
movimento fraco e localizagdo como suas principais dificuldades. Destes, a maioria absoluta,
75%, aufere renda até a média. Logo, esses trabalhadores tém a nitida percep¢do que sua

localizagio acaba por lhes impor baixos rendimentos.

Ainda no primeiro grupo, dos entrevistados que citaram opcionalmente o movimento fraco ou a
localizagdo como a principal dificuldade a ser enfrentada, 42% do total, tem-se que 72% deles
participam da faixa de renda até R$ 343,00. A interpretagdo ¢ similar a anterior: estes camelos
percebem que seu local de trabalho Ihes impossibilita de auferir rendas mais elevadas. Dos que o0s
que citaram outras dificuldades, 51%, tem-se que a maioria, 56%, tem renda acima da média.
Logo, percebe-se que este ¢ o grupo de camelds que considera a informagdo a respeito de sua

localizacdo como forte condicionante de seus rendimentos, mas, pelo fato de forgosamente se
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encontrem em pontos de fraco movimento, acabam por ndo poderem aproveitar de forma positiva
essa informacéo. Neste caso, condicionante da localizagdo acaba por exercer uma for¢a negativa

sobre seus rendimentos.

Dentro do segundo grupo, daqueles que acham boa sua localiza¢do, 33% reclama do movimento
fraco e/ou da localizagdo, ou seja, esses trabalhadores embora critiquem a localizagdo de seu
ponto, acham que ndo conseguiriam outra localizagdo melhor do que a que estdo. Portanto, é
interessante notar que este ¢ o grupo de camelds que menos percebe a influencia da localizagdo
sobre os seus rendimentos. Dentre eles, 37% tem renda até a média e apenas 26% tem renda

superior a R$ 343,00, sendo estes os que auferem relativamente os mais baixos rendimentos.

O percentual restante, dos que consideram sua localiza¢do boa (67%), é o grupo de trabalhadores
que, embora tenham algumas dificuldades na atividade, sabem que essa localizagdo permite
auferir rendas mais elevadas. Em outras palavras, 63% dos que tém renda at¢é R$ 343,00
justificam seus baixos rendimentos por outras razdes que nfo a localizagfo, enquanto 73% dos
que tem renda acima da média relacionam seus rendimentos especificamente a sua localizagéo.

Este € o grupo de trabalhadores que utiliza a sua localizagdo como um diferencial de renda.

Em linhas gerais, a pesquisa evidencia que somente parte dos camelds relaciona diretamente seus
rendimentos a localizagdo do ponto (49% dos que consideram a localizagdo ruim e 67% dos que
acham boa sua localizagdo). Assim, pode-se afirma, sem duvida, que este ¢ um importante
potencial condicionante para diferenciar a renda, mas que somente em parte ¢ percebido pelos

camelds.

5.1.4 Alguns Condicionantes Nio Econdomicos

A condigdo de chefe de familia, assim como a condigdo de principal mantenedor, exige do
individuo maior responsabilidade e dedicagéio 4 sua atividade em fungdo de ser ele o responsaveis
por aqueles que dele dependem. Desse modo, aqueles que se encontram nestas condi¢des, em
geral, buscam mais agressivamente conseguir uma renda que lhe permita o seu sustento e o de

sua familia.
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No coméreio ambulante do centro da Cidade de Salvador tem-se que a maioria assume a posigdo
de chefe de familia, 66%. Dentro dessa classificagdo apenas 37% tem renda acima de R$ 343,00.
No grupo dos néo - chefes, 34% do total, o percentual nessa faixa de renda é muito semelhante,
cerca de 33%. Em fungdo disso, pode-se dizer que a maioria dos que estdo ocupados no comércio

ambulante de Salvador trata-se de pessoas que tém familias que normalmente dependem delas.

TABELA 9 - Condicionantes Nao Econdmicos Por Faixa De Renda (Em %)

e AtéR$343  Acimade RS 343 Total
% coluna
Chefe
Niao chefe 67 33

36 31 7 34
Chefe 63 37

64 69 66
Provedor da Familia
Nio 47 23

31 17 26
Sim 60 40

7 69 83 74

Total 64 36 100

Fonte: Pesquisa de Campo

Analisando a partir da otica da renda, os chefes tém maior participa¢do na faixa de renda acima
de R$ 343,00 (69%). Como a posigdo de chefe, em geral, exige do individuo maior
responsabilidade para com seus familiares, tendo em vista o seu proprio sustento e o de sua
familia ainda que este ndo seja o principal provedor, os trabalhadores que assumem essa posi¢do
se dedicam ao maximo a atividade de cameld, e com isso conseguem auferir maiores

rendimentos.

Se a posigdo de chefe ndo permite afirmar que o camelé é o principal mantenedor pela sua
subsisténcia e de sua familia, o atributo de provedor/ndo provedor permite. A tabela 5 mostra que
cerca de 74% dos camelds entrevistados ¢ o principal mantenedor da familia ou participa meio a

meio nas despesas, enquanto o restante trabalha para o seu proprio sustento.

Dentre os que ganham acima da média, os que assumem a posi¢do de provedor compdem a

mailoria nessa faixa de renda (83%). Isso também pode ser explicado pela responsabilidade que os
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individuos assumem, o que lhes leva a exercer a atividade com total dedicagdo. A
responsabilidade com o sustento da familia faz com que o trabalhador ambulante se esforce mais

para auferir uma renda minima razodvel para a familia.

5.2 ANALISE DO COMERCIO AMBULANTE DE SALVADOR COMO UM MERCADO DE
BENS

5.2.1 Diversificagido da Oferta e Lucros Médios

Essa parte do trabalho ser4 orientada ao esclarecimento de algumas questdes pertinentes a oferta
dos bens. Contudo, algumas considera¢des devem ser feitas, antes que se leve a cabo essa analise.
O levantamento acerca da atividade econdmica do cameld do centro da Cidade do Salvador,
considerou o enquadramento da oferta em 14 opgdes ou grupos de mercadorias, permitindo assim

se abarcar a grande diversidade de produtos existente neste mercado.

A questdo sobre o ramo de atividade, em principio, procurou saber quais os principais grupos de
mercadorias ofertados pelos camelds. Nesse sentido, essa questio permitiu levantar até quatro
grupos de bens por cameld, o que possibilitou identificar os grupos mais ofertadas no comércio
ambulante do centro da Cidade de Salvador. Contudo, ficou inviavel a identifica¢ido do lucro
médio por grupo de mercadoria, sendo possivel apenas mensurar o lucro médio por grupos de
camelds: aqueles que vendem apenas um tipo de mercadoria, os que vendem dois tipos, os que

vendem trés tipos, e por fim os que vendem quatro tipos de mercadoria.
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TABELA 10 - Freqiiéncia dos Grupos de Mercadorias (Em %)

Mercadoria Fregqiiéncia (%)
Bijuterias 25 12
Bolsas ¢ Acessorios 24 11
Acessorios Pessoais 24 11
Confecgdes 22 10
Qutros 19 9
Eletronicos 18 8
Mat. de Papelaria 18 8
Brinquedos Eletronicos 14 7
Alimentos e Bebidas 13 6
Brinquedos Eletrénicos 11 5
Relégios 11 S
Discos, CDs e Fitas i 6 3
Rédio e Mat. de Som 4 2
Utensilios Domésticos 4 2
Total 213 100

Fonte: Pesquisa de Campo

Como mostra a Tabela 10, os grupos de mercadorias que aparecem maior freqiiéncia no comércio
ambulante de Salvador sdo: Bijuterias (12%), Acessérios Pessoais e Bolsas e Acessorios (11%),

Confecgoes (10%), Outros (9%), Eletrénicos e Material de Papelaria (8%).

A analise dos dados permite dizer que este ¢ um mercado muito heterogéneo com respeito aos
produtos, uma vez que hd uma grande diversidade na oferta de bens. Entretanto, essa
heterogeneidade mostra-se relativamente equilibrada, j4 que nenhum grupo de produtos se
sobressai diante os demais. Isso faz com que a participagdo relativa dos grupos se apresente
bastante equilibrada, ou seja, ndo se verifica uma predominéncia de algum grupo especifico de

produto.

A divisdo do conjunto de camelds por grupo de mercadorias ofertadas, pode ser visualizada na
Tabela 11, que mostra a propor¢do de cada segmento com seus respectivos lucros médios. Nesta
Tabela, vé-se que a maioria dos ambulantes (62%) trabalha apenas com um grupo mercadoria.
Essa informagdo vem confirmar a idéia de que o vendedor ambulante, em geral, tem uma limitada
capacidade de gestdo, o que lhe impossibilita de controlar uma complexidade um pouco mais

diversificada de seus negocios.
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Em outras palavras, trabalhar com mais de um tipo de mercadoria exige do cameld um maior
controle dos custo e receitas, bem como do fluxo de mercadorias, enfim, um controle
aprofundado de todas as atividades administrativas do negdcio, o que geralmente ndo é percebido
nesse segmento do mercado de trabalho informal. Por outro lado néo se pode deixar de considerar
que, além de uma capacidade de gestdo menos limitada, a possibilidade de se trabalhar com uma
oferta mais diversificada esta também condicionada ao capital disponivel para investir em uma

expansdo dos negocios.

Para o primeiro grupo de ofertantes o lucro médio ¢ R$ 329,00 com um desvio—padrio de R$
451,00. Uma explicagdo para esse desvio — padrio acima do lucro médio seria a presenga de
lucros negativos para algum(s) cameld(s) classificados neste grupo. A existéneia de lucros
negativos pode estar associada ao tempo de atuagfo na atividade (curto e longo prazo), a um
fraco controle da contabilidade, que em geral niio ¢ documentada, ou a forma de pagamento

associada a freqiéncia com que as mercadorias sdo compradas.

TABELA 11 - Lucro Médio Por Grupos De Diversificagio Da Oferta (Em %)

Grupos de Mercadoria (%) L. Médioem R$  Desvio — Padrio

1 62 329,00 451,00
2 24 289,00 229,00
3 8 656,00 960,00
4 6 317,00 271,00
Total 100 346,00 469,00

Fonte: Pesquisa de Campo

Caso semelhante refere-se ao grupo que comercializa trés diferentes tipos de mercadorias (8%),
com a ressalva de que neste grupo o lucro médio obtido é superior a média do lucro total. Pode-se
levantar a mesma explicagdo para o desvio padrdo ser maior que o lucro médio: existéncia de
lucros negativos. E interessante observar que alguns desses trabalhadores devem trabalhar com
um aporte de capital elevado, o que lhes possibilitam expandir o negécio, enquanto que os demais

devem operar no limite das receitas auferidas ou com lucros negativos.

Os segundo e quarto grupo de camelds que diversificam sua oferta, 24% e 6% respectivamente,

apresentaram lucros médio abaixo do lucro médio do conjunto dos camelds. Mais uma vez,
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confirma-se a idéia de limitada capacidade de gestdo desse trabalhadores, pois, aqueles que
operam com 4 diferentes tipos de mercadoria estdo em menor proporg¢do, apesar de mostrarem-se

mais lucrativos (R$ 317,00), em relagdo aqueles que vendem dois tipos de bens (R$ 289,00).

A Tabela 12 apresenta o lucro médio por grupos homogéneos de mercadorias para aqueles
camel6s que ndo operam com oferta diversificada, ou seja, vendem apenas um grupo de produto.
Desconsiderando temporariamente o desvio padrio do lucro médio, tem-se que os ramos mais
lucrativos sdo Brinquedos Eletrénicos - R$ 1.021,00, com a ressalva de que houve o registro de
apenas um cameld; Reldgios - R$ 541,00, Bolsas e Acessérios R$ 540,00, Eletronicos R$ 519,00

e Acessorios Pessoais - R$ 394,00.

TABELA 12 - Lucro Médio Por Mercadorias Unicamente Ofertadas (Em %)

Mercadoria Freqiiéncia (%) Lucro Médio em R$ Desvio — Padrio
Brinquedos Eletrénicos 1 1 1021,00 -
Relogios 6 7 541,00 532,00
Bolsas e Acessorios 15 18 540,00 827,00
Eletrénicos 3 4 519,00 561,00
Acessorios Pessoais 3 4 394,00 224,00
Discos, CDs e Fitas 5 6 390,00 321,00
Mat. de Papelaria 5 6 337,00 297,00
Outros 6 7 337,00 250,00
Utensilios Domésticos 2 2 241,00 146,00
Confecgdes 19 23 185,00 244,00
Bijuterias 9 11 174,00 193,00
Alimentos e Bebidas 10 12 131,00 122,00
Total 84 100 329,00 451,00

Fonte: Pesquisa de Campo

O elevado lucro médio auferido pelo comerciante das mercadorias agregadas em Brinquedos
Eletronicos pode ser explicado pelo elevado aporte de capital no ramo, o que permite retornos
mais elevados. Esse grupo apresentou lucros médios acima da média do conjunto dos camelds

que foi de R$ 329,00.

Quanto ao grupo Bolsas e Acessérios, que representa 18% do total de camelds, pode-se observar
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que trata-se de um grupo relativamente lucrativo do comércio ambulante, na medida em que
existe um nimero significativo de camelds que ofertam essa mesma mercadoria e ainda assim
auferem um lucro médio de R$ 540,00, superior ao lucro médio do conjunto dos camelds.
Contrariamente, o grupo composto de Confecgdes mostra-se o menos lucrativo, uma vez que

apresenta lucro médio abaixo da média geral (R$ 185,00).

No que se refere ao quantitativo de pontos de venda, a analise preliminar dos dados mostrou que
a ocorréncia de mais de um ponto permite ao cameld auferir rendas mais elevadas. Porém, uma
pequena capacidade de gestdo dessas pessoas, para administrar uma maior complexidade de seus
negocios, além do limitado capital disponivel dessas pessoas, ndo permite a exploragdo de um

numero maior de pontos de venda.

Com relagdo a esses dados, duas consideragdes podem ser feitas: 1) a possibilidade de operar
com mais de um ponto em diferentes areas aumenta as vendas desses camelds; e 2) dentro do
segundo grupo foi identificado a existéncia de lucros negativos o que pode estar elevando o
desvio padréo para esse conjunto (o que ndo impede a existéncia de lucros médios mais elevados

que essa média).

TABELA 13 - Lucro Médio por Nimero de Pontos de Negécio

Mais de 1 Ponto  Lucro Médio (R$)  Fregiiéncia Desvio - Padrio

Nio 337,00 123 474,00
Sim 429,00 12 425,00
Total 346,00 135 469,00

Fonte: Pesquisa de Campo

A Tabela 13 mostra que no comércio ambulante do centro de Salvador, considerando todo o
conjunto dos camelds, aqueles que possuem mais de um ponto de venda apresentam lucros
médios (R$ 429,00) acima da média que foi de R$ 346,00. Umas avaliagdo do desvio padrio
dessa categoria de vendedores revela uma forte homogeneizagdo dos lucros médios, isso porque a
variagdo dos desvios padrio em torno do desvio padrdo médio é pequena. Os camelds com

apenas um ponto de venda mostraram uma distribui¢éo dos lucros menos homogénea, dado que,
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tendo auferido lucros médios abaixo da média geral de lucros (R$ 337,00), apresentaram um

desvio padrdo acima da média dos desvios (R$ 474,00).

5.2.2 Localizagiio, Fixa¢do de Pregos e Lucro Médio

A localizagdo, como ja foi visto, € um importante fator de diferenciagdo entre firmas
concorrentes. Este fato torna-se mais claro quando é realizada uma analise da relagdo entre
localizagdo e lucros médios. A Tabela 14 apresenta o lucro médio por area de localizagéo.
Desconsiderando, temporariamente a freqiiéncia de ambulantes por area e o desvio padrdo, tem-
se que as areas que apresentem maior lucro médio sdo Beco do Cabeg¢a (R$ 709,00), Rosdrio (R$
652,00), Beco Maria da Paz (R$ 649,00), Portdo da Piedade (R$ 557,00), Beco da Caixa
Econémica (R$ 404,00), Coqueiros da Piedade (R$ 403,00) e Rua 21 de Abril (R$ 402,00).

TABELA 14 - Lucro Médio por Localizagdo

Localiza¢io Freqiiéncia Lucro médio em R$  Desvio — Padrao
Beco do Cabega 7 709,00 1098,00
Rosario 1 652,00

Beco Maria da Paz 4 649,00 584,00
Portdo Piedade 13 557,00 952,00
Beco Caixa Econémica 1 404,00 -
Coqueiros da Piedade 16 403,00 382,00
Rua 21 de Abril 19 402,00 335,00
Beco Mucambinho 5 392,00 192,00
Comércio 20 275,00 120,00
Beco Sebrae 2 241,00 209,00
Lapa — Central 19 190,00 142,00
Rua Nova Sido Bento 13 183,00 251,00
Barroquinha 14 180,00 283,00
Total 135 346,00 469,00

 Fonte: ’Pesquisa de Campo

Todavia, a analise dos lucros médios somente ndo permite afirmar que nestes locais os lucros

sejam elevados para todo o grupo, o que torna necessario a consideragdo de outros elementos.

No intuito de identificar quais as areas que possibilitam aos camelds lucros médios mais elevados

e mais homogeneamente distribuidos, trés consideragdes sdo feitas.
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Primeira, o lucro médio por localizagdo deve ser maior que o lucro médio do conjunto dos
camelds. Segunda, a freqii€ncia de ofertantes por localizagdo ¢ levada em consideracdo de forma
a separar 0s locais em que ndo ha nenhum concorrente direto (ocorréncia de apenas um cameld).
Terceira, o respectivo desvio padrdo deve ser baixo relativamente ao desvio padrdo médio para o
total e menor que o lucro médio da localizagdo, revelando, portanto, uma menor dispersdo desses

lucros na area especifica.

Como ja foi visto, a ocorréncia de desvios padrdio acima do lucro médio caracteriza dois aspectos,
de um lado, esse fenémeno pode ser ocasionado pela presenca de casos com lucros negativos. Por
outro lado, os desvios padrdo acima do lucro médio indicam a realizagdo de lucros mais elevados

que a média.

Nesse sentido, de acordo com a Tabela 14, analisando apenas as areas com lucro médio acima da
média geral, os locais Rosdrio e Beco da Caixa Econémica deixam de ser considerados como
areas que permitem lucros médios elevados e homogéneos para o conjunto, uma vez que foi

registrada a ocorréncia de um unico cameld.

Em fungéo do desvio padrdo acima do lucro médio, excluiu-se também desse conjunto a
localizagdo Portdo da Piedade, dado que seu desvio padrdo é quase que o dobro de seu lucro
médio, R$ 9521,00 e R$ 557,00 respectivamente, indicando uma grande dispersdo em torno da

média de lucro.

Dessa forma, tem-se as seguintes areas com lucros médios acima da média, e mais
homogeneamente distribuidos: Beco Maria da Paz (R$ 649,00) Coqueiros da Piedade (R$
403,00), Rua 21 de Abril (R$ 402,00) e Beco do Mucambinho (R$ 392,00). Contudo, deve-se ter
claro que a 1dentificagdo dessas areas ndo implica dizer que os lucros af realizados sejam os mais
elevados. Em outras palavras, a analise permite apenas afirmar que nestas areas percebe-se uma

maior equidade entre os lucros médios realizados independente do tipo de mercadoria ofertada.

Considerando a receita média obtida para cada localizagdo e a andlise anteriormente realizada, é

possivel identificar qual ¢ a melhor area para trabalhar no comércio ambulante do centro da
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Cidade do Salvador. A Tabela 15 apresenta a receita média por localiza¢do. Levando-se em conta
as mesmas ressalvas utilizadas para a analise do lucro médio por localizagdo, tem-se como
melhor 4rea, ou seja, aquela que apresenta melhor distribuigdo da receita média para o seu
conjunto de trabalhadores, ¢ a Coqueiros da Piedade. Dado que existe grande freqiiéncia de
ambulantes nesta area, sua receita média (R$ 1.338,00) estd acima da média geral (R$ 1.310,00) e

o seu desvio padrdo (R$ 1.134,00) ¢ menor que sua receita média e que seu desvio padrio.

TABELA 15 — Receita Média por Localizagio (Em %)

Local Receita Média em R$ Freqiiéncia Desvio — Padrio
Portdo Piedade 2.577,00 13 3.218,00
Bc Maria Paz 2125,00 4 1.702,00
Bc Cabega 1.711,00 7 2.380,00
Rua 21 de Abril 1.707,00 19 2.406,00
Rosario 1.500,00 1 _

Bc Caixa Econdmica 1.500,00 1 _
Coqueiros Piedade 1.338,00 16 1.133,80
Be Mucambinho 1.240,00 5 619,00
Comércio 1.128,00 20 408,00
Barroquinha 880,00 14 1.161,00
Bc Sebrae 860,00 3 902,00
Rua Nova Sio Bento 723,00 13 626,00
Lapa — Central 685,00 19 430,00
Total 1.310,00 135 1.652,00

Fonte: Pesquisa de Campo

Uma outra perspectiva de analise dos lucros médios é aquela que leva em considera¢do o lucro
meédio por forma de fixagdo dos pregos. A Tabela 16 mostra que 76% dos camelds, a grande
maioria, fixam seus pregos acrescentando uma margem de lucro aos custos. Para este grupo, o
lucro médio ¢ de R$ 381,00 e o desvio padrio de R$ 521,00, mostrando uma dispersdo mais
acentuada desses lucros. As demais formas de fixacdo dos preg¢os apresentem lucros médios
abaixo da média, ou seja, R$ 212,00 para os camelds que seguem a concorréncia, R$ 259,00 para
aqueles que negociam com o cliente e R$ 250,00 para aqueles combinam uma negociagdo com o

cliente com um acompanhamento da concorréncia (Outra forma).
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TABELA 16 - Lucro Médio por Fixagio do Prego

Como Fixa Preco Lucro Médio em R$  Fregiiéncia (%) Desvio — Padrio
Acrescenta Margem 381,00 102 76 521,00
Segue Concorréncia 212,00 15 11 250,00
Negocia com o Cliente 259,00 17 12 200,00
Qutra forma 250,00 1 1

Total 346,00 135 100 469,00

Fonte: Pesquisa de Campo

Por outro lado, a analise dos desvios padréo dessa Tabela revela que, aqueles que fixam prego
negociando com o cliente apresentam uma melhor distribuigdo dos lucros, pois o desvio padrdo
desse grupo (R$ 200,00) esta abaixo do lucro médio. Todavia, ainda que esta seja a forma que
apresente menor dispersdo dos lucros em torno da média, considera-se que a fixagdo dos pregos
por margem de lucro € a melhor, dado que esta € a tinica forma que apresenta lucro médio acima

da média.

Supondo que a fixagdo dos pregos pelo acréscimo de uma margem de lucro permita ao cameld
algum poder de monopdlio, ¢ possivel analisar qual a estrutura de mercado predominante nas

diversas areas do comércio ambulante do centro da Cidade do Salvador.

Isso pode ser obtido pela relagéo entre os lucros médios por forma de fixagdo dos pregos de cada
localizagdio e os seus respectivos desvios padréio. Nessa andlise desconsidera-se as areas que

apresentaram freqiéncia de apenas um camelo.

Dessa maneira, analisando cada area pela forma de fixag&o dos pregos considerar-se-d aquelas
com uma estrutura de mercado mais concentrada quando o lucro médio por acréscimo de uma
margem de lucro for o maior da area e desvio padriio para esse grupo de camelds for maior que o

seu respectivo lucro médio.
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TABELA 17 — Lucro Médio Por Forma De Fixagdo Dos Pregos E Por Localizagio

Local Como Fixa do Preco Lucro Médio em R$ Fregqiiéncia  Desvio — Padrio
Portao Piedade Acrescenta Margem 1526,00 4 1281,00
Segue Concorréncia 127,00 9 259,00
Total 557,00 13 952,00
Rua 21 de Abril Acrescenta Margem 408,00 17 341,00
Segue Concorréncia 634,00 1 -
Negocia com Cliente 80,00 1 -
Total 402,00 19 335,00
Coqueiros da Piedade Acrescenta Margem 435,00 12 436,00
Negocia com Cliente 327,00 3 153,00
Outro 250,00 1 -
Total 403,00 16 382,00
Beco Maria Paz Acrescenta Margem 649,00 4 584,00
Total 649,00 4 584,00
Beco Cabega Acrescenta Margem 1246,00 3 1662,00
Segue Concorréncia 254,00 2 127,00
Negocia com Cliente 359,00 2 417,00
Total 709,00 7 1098,00
Beco Mucambinho Acres margem 392,00 5 192,00
Total 392,00 S 192,00
Rua Nova Sao bento  Acrescenta Margem 163,00 9 225,00
Segue Concorréncia 480,00 1 -
Negocia com Cliente 142,00 3 357,00
Total 183,00 13 251,00
Barroquinha Acrescenta Margem 179,00 13 295,00
Segue Concorréncia 194,00 1 -
Total 180,00 14 283,00
Lapa — Central Acrescenta Margem 189,00 18 146,00
Segue Concorréncia 214,00 1 -
Total 190,30 19 142,00
Beco do Sebrae Acres margem 241,00 3 209,00
Total 241,00 3 209,00
Comércio Acres margem 276,00 12 141,00
Negocia com Cliente 274,00 8 89,00
‘ Total 275,00 20 120,00
Total 346,00 135 469,00

Fonte: Pesquisa de Campo

Assim, como mostra a Tabela 17, tem-se que, das areas que realizam lucro médio acima da média
geral, as localizagdes Portdo da Piedade, Coqueiros da Piedade ¢ Beco do C abega apresentaram
uma estrutura de mercado mais concentrada, pois os maiores lucros médios ocorrem para os
camelds que fixam os pregos acrescentando uma margem de lucro aos custos. Além disso, o lucro
meédio desse grupo ¢ superior ao lucro médio de cada area.

A anélise dos desvios padrdo permite uma melhor compreensdo sobre cada area especificamente.
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Assim € que, a analise do desvio padrdo das 4reas Coqueiros da Piedade e Beco do Cabega
mostra que entre os camelds que fixam prego por acréscimo prevalece uma estrutura mais
concentrada, ou seja , apenas alguns desses trabalhadores tém um certo poder de monopolio sobre
os demais da érea. Isso porque os desvio padrdo deste grupo sdo maiores que seus respectivos
lucros médios e que o desvio padréio da drea (R$ 436,00/ R$ 435,00/ R$ 382,00 e R$1.662,00/ R$
R$ 1.246,00/ R$ 1.098,00, respectivamente).

Analisando o desvio padrio do lucro médio dos que fixam prego por acréscimo na area Portdo da
Piedade, percebe-se uma estrutura mais concorrencial dentro deste grupo de camelds, enquanto
que entre esses € os demais prevalece uma estrutura mais concentrada. Ou seja, o desvio padrdo

para o grupo que fixa por acréscimo é R$ 1.281,00 e o desvio padréio para a area ¢ R$ 952,00.

Com relagéo as 4reas Beco Maria da Paz e Beco Mucambinho, tem-se que prevalece uma
estrutura mais concorrencial dado que os desvio padriio para os que fixam prego por acréscimo

sdo menores seus lucros médios, R$ 539,00 e R$ 649,00, R$ 192.00 e R$ 392,00,

respectivamente.

A area Rua 21 de Abril ¢ um caso interessante. A forma de fixacdo dos pre¢os que apresentou o
maior lucro médio foi a que segue a concorréncia. Porém, a ocorréncia de apenas um cameld nio
permite dizer nada sobre sua relagdo com os demais. Dessa forma, considerou-se que nesta area
prevalece uma estrutura mais concorrencial, pois o desvio padrdo para os que fixam prego por
margem ¢ menor que o seu lucro médio, embora este lucro médio seja maior que o lucro médio

da 4rea.

Com relagdo as 4reas que apresentam lucros médios abaixo da média, levando em consideragdo a
freqiiéncia dos grupos, tem-se que a Rua Nova de Sdo Bento e a Barroquinha sédo areas com
estrutura de mercado mais concentrada, pois os lucros médios para aqueles que fixam pregos
acrescendo uma margem, R$ 163,00 e R$ 179,00, sdo menores que seus desvios padrdo, R$
225,00 e R$295,00, respectivamente, embora sejam também menores que o lucro médio da area.

Nas édreas Beco do Sebrae e Comércio percebe-se estruturas de mercado mais competitivas, isso

porque, embora os lucros médios para o segmento dos camelds que fixam pregos por acréscimo
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sejam os mais elevados (R$ 241,00 e R$ 275,00, respectivamente), também séio maiores que seus

respectivos desvios padrdo (R$ 209,00 e R$ 120,00).

Ja a drea Lapa — Central, embora apresente o lucro médio mais elevado para o camel6 que fixa
prego seguindo a concorréncia (apenas um tnico cameld), foi considerada uma estrutura mais
concorrencial também, pois, o desvio padréo para os que fixam prego por acréscimo é menor que
seu lucro médio (R$ 146,00 e R$189,00, respectivamente). Dessa forma, nessas areas, os lucros
médios estdio mais proximos da média, nio indicando portanto a existéncia de um poder de

monopolio que permita a realizagdo de lucros mais elevados.

E interessante saber como os camelds percebem a estrutura de mercado na qual estiio inseridos. A
Tabela 18 apresenta o lucro médio por forma de fixagdo dos pregos e por consideracdo da
qualidade da sua localizagdo. A anélise dessa Tabela permite dizer que aqueles camelds que néo
consideram sua area de trabalho como boa participam de um mercado mais concorrencial,

enquanto que os demais, que consideram boa sua localizagdo, participam de uma estrutura mais

concentrada.

TABELA 18 — Lucro Médio por Forma de Fixago dos pregos e por Consideragdo da Localizagio

Localiza¢do Boa Fixa¢ao dos Pregos Lucro Médio em R$ Freqiiéncia  Desvio - Padrio
Niao Acres margem 257,00 47 238,00
Segue Concorréncia 428,00 4 176,00
Negocia com o Cliente 227,00 8 221,00
Total 264,00 59 233,00
Sim Acres margem 487,00 55 659,00
Segue Concorréncia 133,00 11 229,00
Negocia com o Cliente 287,00 9 188,00
Outro 250,00 1
Total 409,00 76 584,00
Total 346,00 135 469,00

Fonte: Pesquisa de Carﬁpo

Considerando que as areas com estrutura de mercado mais concentrada sdo aquelas em que o
lucro médio por acréscimo de margem € o maior do grupo e o seu desvio padrio estd acima desse
lucro médio, percebe-se uma estrutura mais concorrencial para aqueles que ndo consideram boa

sua localizagdo. Isso porque o lucro médio por acréscimo de margem ¢é inferior a média para esse
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conjunto com um desvio padrdo maior que essa média, cujos valores sds R$257,00 e R$238,00,
respectivamente. O maior lucro médio nesse grupo (R$ 428,00) ocorre para os camelds que

seguem a concorréncia, cujo desvio padrio (R$ 176,00) é o menor do grupo.

Com relagdo aos camelds que se mostram satisfeitos com a sua localizagdo, verifica-se uma
estrutura de mercado mais monopolizada, pois o lucro médio para os que acrescentam uma
margem (R$ 487,00) esta acima da média do grupo (R$ 409,00) e o seu desvio padrio (R$
659,00) é superior ao seu respectivo lucro médio. Assim, percebe-se que neste grupo existem
ambulantes que exercem algum poder de monopdlio, o que permite elevar os lucros € por isso
considerar boa sua localizagéio. Referente aos camelds que se mostram satisfeitos com a sua
localizag@o, mas que auferem lucros médios abaixo da média, pode-se dizer que eles consideram

que em outras 4reas apresentariam lucros mais baixos do que os que realizam nessas localizagdes,

como ja foi visto em capitulo anterior.

Nesse sentido, a conclusdo que se chega é que os camelds que se dizem insatisfeitos com a sua
localizagiio encontram-se no seio de uma estrutura mais competitiva, fato esse que néo lhes
permitem maiores lucros, enquanto que os camelds que consideram boa sua localizagdo percebem

que diferenciais de lucro podem ocorrer em fungéo de uma estrutura mais monopolizada de

mercado.
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6 ANALISE ECONOMETRICA

Na capitulo anterior realizou-se uma analise descritiva dos dados que permitiu identificar o perfil
ocupacional deste mercado de trabalho, assim como os principais condicionantes dos
rendimentos no comércio ambulante. Este capitulo apresenta uma anélise econométrica dos dados
com o objetivo de identificar os determinantes da renda do cameld confirmando as informacdes
anteriormente levantadas. Da mesma forma, objetiva-se confirmar a hipétese inicialmente
apresentada de que a formagdo da renda neste especifico mercado de trabalho ¢ determinada pelo
processo de formagdo dos pre¢os uma vez que este também ¢ um mercado de bens, além dos

atributos normalmente relacionados aos rendimentos no mercado de trabalho.

Nesse sentido, a andlise econométrica ¢ feita a partir de quatro modelos de regressdo estimados
com base em diferentes variaveis dependentes, quais sejam, renda, faturamento, retirada e lucro.
No primeiro modelo utilizou-se de uma fungéo linear simples, enquanto os demais aplicou-se a
mesma fungdo linear apés uma linearizagfio através dos logaritmos neperianos das varidveis

consideradas.

6.1 MODELO ESTIMADO DA RENDA

Com relagdo a renda, o modelo que melhor se ajustou foi a regresséo linear, uma vez que neste
modelo as varidveis apresentaram melhores estimadores lineares ndo viesados, confirmados pelas
seguintes estatisticas: R ajustado, Durbin — Watson, teste F, estatistica t e nivel de significancia.
Os coeficientes das varidveis independentes neste modelo permitem apenas saber de que maneira
os atributos influenciam na renda, positivamente ou negativamente, ndo indicando, portanto, as

elasticidades.

Duas observagdes devem ser feitas com relagdo ao modelo especificado. Uma primeira refere-se
a auséncia do atributo horas semanais trabalhadas que, em geral, é um atributo produtivo

importante na formagfo da renda dos trabalhadores autdnomos. O coeficiente para esta variavel
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ndo se mostrou significativo a 5% nem 10%, ou seja, o esforco medido em horas semanais
trabalhadas ndo ¢ importante na determinag¢do da renda do cameld. Dado que o conjunto dos
camelds dedicam um grande numeros de horas semanais de trabalho a sua atividade®, trabalhar
um maior periodo de tempo ndo permite diferenciais na renda, seja pelo desgaste fisico da
atividade que ndo contribui para um melhor desempenho depois de longa jornada de trabalho,
seja em fungédo do préprio publico que deixa de transitar pelas vias ptblicas apés certo horario. O
resultado de ndo significancia para este atributo foi o mesmo encontrado para o modelo de

regresséo linearizado.

A Segunda observagéo refere-se a auséncia do atributo pessoal cor no modelo especificado, que
também ndo se mostrou significativo a 5% nem a 10% para a regressdo linear e para a regressio
linearizada. Esse resultado pode ser compreendido como uma confirmagio de que no comércio
ambulante a cor da pele do individuo, preta ou branca, niio implica em diferenciais de renda a
favor de uma das ragas. Em outras palavras, pode-se dizer que este ¢ um mercado de trabalho no

qual pretos e brancos encontram oportunidades iguais de rendimentos.

A Tabela 19 apresenta os coeficientes para cada atributo, a estatistica t e nivel de significAncia
além das estatisticas de teste R Ajustado, Durbin — Watson e o teste F, como estatisticas que
confirmam se o modelo esta ou nfio bem especificado e ndo viesado. E interessante notar que o

modelo estimado leva em consideragfo atributos pessoais e econdmicos:

R=8B0+B1C+B2Es+B3S+B4IT+BsEm+BsE+B F

2 Como ja foi visto, a média de horas didrias trabalhadas para os camelds chega a onze horas.
A pesquisa realizada considerou branco todos os individuos de cor parda ou branca.
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TABELA 19 - Estimagio da Renda

Coeficiente Estatistica t Significancia

Constante -128,857 -2,625 0,01
Custo -0,456 -12,577 0
Escola 9,63 2,495 0,01
Sexo 69,971 2,89 0,005
Inst. Trabalho 153,297 3,879 0
Empregador 55,682 2,188 0,03
Empréstimo 74,952 2,151 0,03
Faturamento 0,492 16,427 0

R Ajustado 0,821

D-W 2,133

F 88,08

N 135

Fonte: Pesquisa de Campo

Com excegdo do coeficiente da constante, o custo, representado pela letra C, foi o unico atributo
que apresentou coeficiente negativo (1), ou seja, o custo contribui negativamente para a
formagédo da renda no comércio ambulante, o que é comprovado pela estatistica t de 12,577 a
0% de significancia. O aumento dos custos na atividade reduz a renda do cameld, isso porque
para cobrir os gastos o trabalhador ambulante redireciona parte de sua receita para a atividade

reduzindo assim a parte de sua renda.

Com relagdo a escolaridade, o modelo estimado mostrou que no comércio ambulante este ndo é o
atributo mais importante na determinagio da renda dos camelds, como pode ser visto pela
estatistica t de 2,495 a 1% de significancia. A Tabela 19 mostra o coeficiente para esta variavel,
B2, positivo, indicando que o aumento da escolaridade permite diferenciais positivos na renda
desses trabalhadores. A andlise econométrica confirma a analise estatistica em que maior niimero
de anos de escola formal permite rendas mais elevadas, embora este atributo néo seja o principal
determinante da renda desses trabalhadores®’, o que pode ser entendido em func¢do da necessidade

de apenas uma escolaridade minima ser requerida para operar neste mercado de trabalho.

A avaliagdo econométrica permite dizer que o atributo sexo mostra-se mais importante que a

escolaridade neste mercado de trabalho. Isso pode ser visto pelo valor da estatistica t que ¢ mais

27 D . 5 ..
Em geral, as pesquisas sobre mercado de trabalho apresentam a escolaridade como um importante condicionante
da renda, se ndo o mais importante, ao contrario do que o modelo estimado apresenta para o comércio ambulante.
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alto para a variavel sexo, 2,89 a 0,5% de significancia. Como esta é uma varidvel dummy, o sinal
positivo do coeficiente indica que os diferenciais de renda ocorrem em favor do homem, ou seja,

o homem neste comércio ambulante percebe renda mais elevada que as mulheres.

Duas razdes podem explicar este resultado. Primeira razdo: como a maioria dos camelds é do
sexo masculino, que em geral assumem a posigdo de chefe e/ou provedor da familia, supde-se
que os homens se joguem com maior impeto ao mercado de trabalho em fungdo de suas
responsabilidades para com a familia. Dessa forma, conseguem obter diferenciais positivos na
renda com relagdo as mulheres. Mais uma vez, a analise econométrica confirma aos resultados

obtidos com a anélise estatistica: os homens auferem rendas mais elevadas que as mulheres.

No que concerne aos atributos econémicos Instrumento de Trabalho, Empregador e Empréstimos,
a andlise ¢ feita de forma semelhante a andlise sobre Sexo, ja que sdo variaveis dummy: quando o
sinal dos coeficientes for positivo indicard que a posse dos Instrumentos de Trabalho (barraca), a

condi¢do de Empregador e a realizagdo de Empréstimos leva a diferencias crescentes na renda..

Assim ¢ que, quando o cameld € dono de sua barraca ele aufere uma renda mais elevada do que
os demais, o que ¢ um resultado bastante 6bvio na medida em que nio ter a posse implica em
custos mais elevados, no caso o acréscimo do aluguel, ou porque o trabalhador ¢ um simples

empregado assalariado na atividade.

E importante notar que, assim como o sexo, a posse dos instrumentos de trabalho mostra-se mais
importante na determinag¢do da renda do que a escolaridade. Este é um atributo muito importante
na determinagdo da renda: a totalidade dos trabalhadores que detém a posse dos instrumentos de
trabalho auferem rendas mais elevadas do que aqueles que ndo possuem a barraca. Em outras
palavras,. A anélise é confirmada pela estatistica t de 3,879 a 0% de significdncia. Novamente, a

analise estatistica é confirmada.

A varidvel Empregador apresentou resultado interessante. O coeficiente & positivamente
correlacionado com a renda e estatisticamente diferente de zero, o que € garantido pela estatistica

ta 2,188 a 3%, ou seja, o sinal positivo do coeficiente indica que os diferenciais na renda



76

ocorrem em favor dos que sio empregadores. O modelo estimado contradiz a suposi¢do de que a
presenga de um empregado ou ajudante na atividade venha a reduzir a renda do cameld em

fungdo do aumento dos custos (a remuneragéo paga).

A razdo para 1sso pode estar relacionada ao fato de que com a presenga de um empregado ou
ajudante na atividade torna-se possivel para o ambulante atender a um niimero maior de pessoas,
elevando assim as suas vendas. Além disso, a presenga de do empregado permite ao cameld se
dedicar mais a administragio do negocio, ampliando assim sua percepgio sobre a atividade como
um todo. Dessa forma, o trabalhador ambulante que utiliza o trabalho de outrem em sua atividade
consegue auferir rendimentos maiores do que aqueles que trabalham sozinhos no comércio
ambulante, isso porque estes camelds tem que se dividir entre o controle da atividade e a posigdo

de vendedor, o que reduz sua percepgdo e capacidade de sobre o negécio.

No que concerne a realizagdo de Empréstimos, o coeficiente f6 mostra uma relagéo positiva com
a renda, sendo estatisticamente diferente de zero (2,151) a 3% de significAncia. A explicagdo para
esse resultado € a seguinte: uma vez que a continuagdo da atividade exige um aporte de capital de
giro minimo para pagamento dos gastos e movimentagio de mercadorias, a realizagdo de
empréstimos permite ao camel6 um capital de giro sem que seja necessario reducgéo de sua renda.
Em fungédo disto, aqueles que realizam empréstimos obtém diferenciais de rendimentos com

relagdo aqueles que ndo realizam.

Por fim, a Tabela 19 apresenta a variavel Faturamento. Como mostra a estatistica t (16,427), esta
¢ a vaniavel mais importante do comércio ambulante do centro de Salvador, estatisticamente
diferente de zero e positivamente correlacionada com a renda a 0% de significancia. Isso implica
dizer que faturamentos mais elevados permitem aumentos na renda. Uma vez que esta varidvel
ndo foi linearizada néo é possivel saber em que medida a renda varia em fungdo de aumentos no

faturamento.

Este resultado, conjugado com a anélise da varidvel Custo, é muito importante visto que confirma
a hipotese apresentada neste trabalho de que a renda no comércio ambulante é também

determinada pelo processo de formagdo dos pregos. Mais adiante essa afirmagéo sera melhor
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explicada.

No intuito de confirmar a hipétese inicial, analisou-se a determinagdo da renda por duas Oticas

diferentes: retirada e lucro. Nesse sentido, foram estimados dois modelos de regressao

linearizados, o que permite conhecer as elasticidades, como forma de analisar a rendimento dos

camelds por diferentes 6ticas. Além desses modelos, estimou-se ainda uma regressdo linearizada
5 o3 % . & Vi 28

sobre o Faturamento com o objetivo de explicitar a relagdo entre esta variavel™ e o processo de

formagédo dos pregos, para confirmar de forma bastante clara a relagdo deste processo com a

renda neste segmento do mercado de trabalho informal.

6.2 MODELO ESTIMADO DA RETIRADA

A Tabela 20 apresenta os coeficientes das variaveis realizagdo de Empréstimos (E), Propriedade

do Produto (PP), Experiéncia (Ex), Idade (I), Custo (C)e Faturamento (F) na regressdo construida
sobre a Retirada dos camelds. O modelo estimado é o seguinte:

1nRet='yo+71E+72PP+'y3lnEx+'y4lnI+'yslnC+'yslnF

TABELA 20 - Estimagiio da Retirada

Coeficiente Estatistica t Significincia

Constante 0,615 1,374 0,17
Empréstimo 0,252 3,276 0,001
Prop. Do Produto 0,469 5,409 0

LN Experiéncia  0,0647 2,196 0,03
LN Idade -0,183 -1,859 0,07
LN Custo -0,55 -6,898 0

LN Faturamento 1,259 14,244 0

R Ajustado 0,838

D-W 1,917

F 113,551

Fonte: Pesquisa de Campo

O modelo estimado apresenta vari4veis linearizadas e varidveis dummy. A interpretagéio sobre o

%8 Esta foi a varidvel mais importante na determinagdo da renda.
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coeficiente deste segundo tipo de variavel segue mesma interpretagio do modelo anterior: sendo
estatisticamente significativo e maior que zero o coeficiente indica diferenciais na retirada em
favor da varidvel, caso contrario, indica diferenciais contra a variavel. Com relagdo as varidveis
linearizadas, seus coeficientes representam as elasticidades, o que além de identificar o sentido da
variagéio na retirada também mede a variagdo percentual como resposta a variagdo de 1% na

variavel explicativa.

O R Ajustado apresentou um alto valor (0,838) indicando que o a Retirada esta sendo bem
explicada pelas variaveis selecionadas, o que é confirmado pelo teste F (113,55 1). A estatistica de
Durbin — Watson apresenta um valor razoavel (1,917) mostrando que nédo ha correlagdo entre as
variaveis explicativas, o que confirma que este ¢ um modelo bem especificado e ndo viesado.

Com relagdo a varidvel dummy realizagdo de Empréstimos, esse modelo apresentou resultado
semelhante ao modelo linear da renda, ou seja, o empréstimo permite diferenciais crescentes na
retirada em favor daqueles que realizam empréstimos. A justificativa seria a mesma para a
regressdo anterior: os empréstimos realizados permitem movimentagio do negbcio sem que haja
redugdio na retirada do cameld, mesmo que o pagamento dos empréstimos, geralmente em
parcelas, ji esteja embutido nos custos da atividade. O coeficiente Y1 € estatisticamente

significativo (3,276) a 0,1%, o que confirma a anélise econométrica feita sobre a renda.

O coeficiente positivo da varidvel dummy Propriedade do Produto, vy,, mostrou-se
estatisticamente significativo (5,409) a 0%, indicando que a propriedade do produto ¢ uma
importante varidvel na determinagdo da retirada. Os trabalhadores ambulantes que sdo
proprietarios dos produtos por eles ofertados tém diferenciais positivos na retirada com relagéo
aos que vendem mercadorias de terceiros. A explicagdo para essa interpretagdo ¢ dada pelo fato
de que a comercializagdo de bens pertencentes a outras pessoas implica em custos mais elevados
Jé& que parte da receita auferida pela venda ¢ repassada para o dono dos produtos, reduzindo assim
a margem de retirada do cameld. Em geral, quando isso ocorre, estes trabalhadores operam com

comissdes sobre as vendas, o que mantém limitada sua retirada.

O tempo de experiéncia neste modelo foi linearizado permitindo, assim, medir a influéncia da

experiéncia sobre a retirada. Como o coeficiente Y3 € positivo e significativo, segundo a
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estatistica t de 2.196 a 3% de significdncia, o aumento do tempo de experiéncia provoca
variagdes crescentes, embora a elasticidade retirada/experiéncia tenha sido muito baixa (0,0647).

Nesse sentido, pode-se dizer que a experiéncia quando considerada isoladamente das demais

varidveis ndo mostra significativas variagdes na retirada.

Esse resultado se torna mais interessante quando conjugado com a analise da idade neste modelo.
O coeficiente da variavel linearizada idade, y,4, mostrou-se estatisticamente significativa a 7% de
significancia, indicando uma influéneia pPequena sobre a retirada. Além disso, seu coeficiente &
negativamente correlacionado com a retirada do cameld, o que contradiz em parte analise sobre a
experiéncia. O aumento de 1% na  idade provoca decréscimo de 0,183 na retirada. A
Interpretagdo deve ser feita da seguinte forma: embora o envelhecimento reduza o percentual da
retirada do cameld, a experiéncia permite que ele de alguma forma ele consiga tirar proveito com

0 aumento de sua idade e tempo de trabalho nesta ocupagdo. Assim, a experiéncia, de certa

foram, diminui o impacto da idade na retirada.

Os resultados da avaliagdo econométrica mostram ainda que o Custo é também um importante
fator na detenninagéo da retirada do cameld. O coeficiente da variavel custo, ys, além de ser
negativo ¢ significativamente diferente de Zero, como mostra a estatistica t (-6,898) a 0% de
significancia. Isso significa dizer que o aumento custo decresce a retirada do cameld em 55%, o

que confirma a analise sobre as varidveis realizagdo de Empréstimos e Propriedade do Produto.

Por fim, a analise do F aturamento, que mostrou a variadvel mais importante na determinagdo da
retirada, assim como para a determinagfio da renda. A estatistica t

maior valor 14,244 a (0%

para essa varidvel apresenta o
de significancia. Com relagdo ao coeficiente P, a elasticidade

apresentada € superior a 1, o que indica que quando o faturamento aumenta 1%, a retirada
aumenta em 1,259%.

6.3 MODELO ESTIMADO DO LUCRO

A Tabela 21 apresenta os coeficientes das seguintes varidveis Empregador (Em), Chefe (Ch),
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Diversificagdo das Mercadorias Ofertadas (M), Custo (C) e Faturamento (F) especificadas na

regressdo sobre o Lucro realizado na atividade. O modelo estimado € o seguinte:

In Luc = 8o+ & Em + 82 Ch + 83 InM + 84 InC + 35 InF

TABELA 21 — Estimagio da Lucro

Coeficiente Estatistica t Significincia

Constante -2,762 -4,17 0
Empregador -0,399 -2,259 0,03
Chefe -0,312 -1,76 0,08
Mercadoria -0,35 -2,03 0,04
LN Custo -2,793 -11,006 0
LN Faturamento 3,898 14,399 0

R Ajustado 0,668

D-W 1,944

F 54,881

Fonte: Pesquisa de Campo

O modelo estimado apresenta apenas como variaveis linearizadas o Custo e o Faturamento, as
demais sdo variaveis dummy. Com relagdo as variaveis dummies, a interpretagdo segue a mesma
realizada nos modelos anteriormente analisados. O R Ajustado apresentou um valor razoavel
(0,668) indicando que o modelo explica bem o Lucro, o que € confirmado pelo teste F (54,881).
A estatistica de Durbin — Watson apresenta também um valor razoavel (1,944) mostrando que a

auséncia de correlacdo entre as varidveis explicativas, o que confirma que este ¢ um modelo bem

especificado e ndo viesado.

Resultados interessantes sdo obtidos com a regressdo estimada. A tinica variavel que apresentou
correlagéio positiva com o lucro foi o Faturamento. O aumento de 1% no faturamento da atividade
aumenta o lucro em 3,898%, mantendo-se constante as demais variaveis, como indica o
coeficiente 8s. Segundo a estatistica t (14,399), a uma significancia de 0%, esta € varidvel mais

importante na determinagéo do lucro.

Com relagiio a condigdo de empregador, o0 modelo mostra que os diferenciais positivos no lucro
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ocorrem em favor daqueles que trabalham sozinhos no negécio, resultado contrario ao que foi
encontrado no modelo regressdo da renda. A razdio para esse resultado é vista por uma oOtica
diferente & da renda: como o lucro é a diferenca entre receita e custos, a ocorréncia de um
empregado na atividade significa aumento dos custos para o cameld o que, portanto, reduz a

margem de lucro na atividade.

Analisando a ocorréncia de empregado na atividade com a mesma interpretagéo feita para a renda
otica da renda tem-se que, mesmo que este possibilite aumento nas vendas, o seu custo se mostra
mais elevado do que a receita obtida com a ajuda de mais uma pessoa, o que portanto reduz o
lucro. O coeficiente desta variavel, 8; é estatisticamente diferente de zero (-2,259) a 3% de

significancia.

A condigdo de chefe também apresenta uma correlagdo negativa com o lucro realizado. O
coeficiente 2, estatisticamente significativo a 8% (t = 1,76), indica que os diferenciais de renda
ocorrem em favor dos que ndo assumem a posigdo de chefe na familia. Isso pode ser entendido
através da idéia de que esses camelds, por ndo terem tantas responsabilidades para com a familia,
assumem maiores riscos na atividade, o que leva, em geral, a lucros mais elevados dado o maior

aporte de investimento, que na condi¢do de chefe seria direcionado para a familia.

Com relagdo a diversificagdo da oferta, os camelds que operam com apenas um grupo de
mercadoria apresentam diferencias positivos na renda em relagdo aos que comercializam mais de
um grupo de mercadoria, 0 que confirma a anélise descritiva dos dados, como mostra o
coeficiente 83, estatisticamente significativo a 4% com t=2,03. A justificativa para esse resultado
seria dada néo s6 pela limitada capacidade de gestdo dos camelds o que exige maior controle dos
custo e receitas, como também estd condicionada ao capital disponivel para investir em uma
expansdo dos negécios. Em outras palavras, operar com uma diversidade de mercadorias, dadas

as limitag3es desses trabalhadores, significa dizer que ele investe sem maiores retornos.

Por fim, a analise da influéncia do custo sobre o lucro. Obviamente, esta ¢ uma relagéo negativa
como confirma o coeficiente 34, estatisticamente significativo (t = 11,006) a 0% de significancia.

Depois da variavel faturamento, o custo é a mais importante variavel na determinacéo da renda.
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O aumento de 1% nos custos da atividade reduz em 2,793% o lucro da atividade, mantendo-se as

demais variaveis constantes.

6.4 MODELO ESTIMADO DO FATURAMENTO

O préximo modelo refere-se as variaveis que determinam o faturamento no comércio ambulante
do centro de Salvador. O objetivo principal nesta analise é mostrar, via identificagio dos
determinantes do faturamento, que a renda dos camelds é também condicionada pelo mercado de
bens néo qual estdo inseridos, ja que o faturamento é a variavel mais importante na determinacdo

da renda.

A Tabela 22 apresenta os coeficientes as varidveis Experiéncia (Ex), Idade (I), Localizacdo (L),

forma de Fixagdo dos Pregos (FP) e Custo (C), além da estatistica t e significAncia.

InFat=%0+ A1 InEx + A2 Inl + A3 L + A4 FP + A5 InC

TABELA 22 - Estima¢do do Faturamento

Coeficiente Estatistica t Significincia

Constante 1,838 4,624 0
LN Experiéncia  0,0456 2,107 0,04
LN Idade -0,22 -2,391 0,02
Localizagdo 0,142 2,677 0,01
Fixagdo de Preco 0,132 2,212 0,03
LN Custo 0,849 30,491 0

R Ajustado 0,897

D-W 2,047

F 231,891

Fonte: Pesquisa de Campo

Assim como os demais modelos expostos, o modelo estimado sobre o faturamento apresenta
varidveis linearizadas e varidveis dummy. A interpretagéo sobre o coeficiente deste segundo tipo
de varidvel segue interpretagdes anteriores: sendo estatisticamente significativo e maior que zero
o coeficiente indica diferenciais na retirada em favor da variavel, caso contrario, indica

diferenciais contra a variavel. Os coeficientes das varidveis linearizadas representam as
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clasticidades, que identificam o sentido e a o percentual da variagio sobre o faturamento.

O R Ajustado apresentou um alto valor (0,897) indicando que o Faturamento esta sendo bem
explicada pelas varidveis selecionadas, sendo confirmado pelo teste F (23 1,891). A estatistica de
Durbin — Watson apresenta um 6timo valor (2,047) mostrando que ndo ha correlagdo entre as

variaveis explicativas, o que confirma que este é um modelo bem especificado e ndo viesado.

Assim como na regressio estimada para a retirada, as variaveis experiéncia e idade apresentaram
coeficientes com sinais opostos. O coeficiente calculado para a experiéncia, A;, mostrou-se
estatisticamente significativo (2,107) a 4% de significincia, porém sua influéncia ¢ muito
pequena sobre o faturamento. Mantendo-se constante as demais varidveis, o aumento de 1% no
tempo de trabalho do individuo, provoca um aumento de apenas 0,0456% no faturamento. Como
na retirada esta variavel indica apenas uma pequena redugéio do efeito negativo que a idade tem

sobre o faturamento.

A idade mostrou-se mais importante que a experiéncia na determinagdo do faturamento, segundo
seu coeficiente A, de estatistica t=2,391 a 2% de significAncia. O aumento de 1% na idade
provoca uma redugéo na receita total auferida de 0,22%. As justificativas referem-se as mesmas

utilizadas para os outros modelos.

Com relagdo a localizagdo e a forma de fixagdo dos pregos, a anélise econométrica apresentou
resultados que permitem mesmas interpretagdes feitas na analise estatistica, ou seja, confirmar

que a estrutura de mercado do qual os camel6s participam influenciam nos seus rendimentos>.

A variavel dummy localizagdo & interpretada da seguinte forma: se o coeficiente s for
estatisticamente diferente de zero e positivo os diferenciais de renda ocorrem para os camelds que
estdo localizados na 4rea de aglomeragéo que compreende as seguintes areas: Portdo da Piedade,
Coqueiro da Piedade, Rua 21 de Abril, Beco da Caixa Econdmica e Rua Nova de Sdo Bento. A

escolha dessas dreas como referéncia se deu em fungéo do grande fluxo de pessoas que transitam

29 . 2 . . . I o
No capitulo anterior tomou-se o rendimento dos camelds a partir de duas 6ticas: a da renda média e a do lucro
médio, que efetivamente apresentaram médias bastantes proximas.
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por estes localidades. Por outro lado, se este coeficiente for negativo, os diferenciais de renda

ocorrem em favor dos camelds localizados fora dessas areas.

Logo, os diferenciais de renda ocorrem em favor dos camelds alocados dentro da area de
aglomeragdo, o que ¢ confirmado pela estatistica t de 2,677 a 1% de significAncia. Esta variavel
mostra-se como a segunda mais importante na determina¢do do faturamento. Nesse sentido,
pode-se dizer que este ¢ um mercado no qual prevalece uma estrutura monopolistica, uma vez
que a localizagdo permite diferenciais na renda. Levando-se em consideragéo a forma com que os

camelds fixam seus pregos, esta informagéo torna-se ainda mais clara.

Como a forma com que o pregos sdo fixados também ¢ uma varidvel dummy, o coeficiente A4
positivo informa que os diferenciais de renda ocorrem em favor dos camelds que fixam seus
precos a partir de uma margem de lucro, o que supostamente é permitido pela localiza¢do desses
camelds (como foi mostrado na anélise estatistica). Esse resultado ¢ confirmado pela estatistica t

de 2,212 a 3% de significancia.

Por fim, a mais importante varidvel na determinagéo do faturamento, o Custo. O sinal positivo
que coeficiente para esta varidvel, As, apresenta revela resultado interessante. Na medida em que
os gastos com as mercadorias sdo elevados™, seus retornos também o serdo de forma a cobrir os
custos incorridos. Por outro lado, pode supor que essa relagdo positiva ocorre também em fungéio
da relagdo quantitativa entre gastos e mercadorias, ou seja, quanto maior a quantidade de
mercadorias compradas, maior a oferta e possivelmente o seu faturamento. Assim, mantendo-se
constante as demais variaveis, o aumento de 1% nos custos da atividade elevam o faturamento

em 0,849%. Esse resultado ¢ garantido pela estatistica t de 30,491 a 0% de significancia.

30 . 5 oo i , . ;
Em geral, a maior parte dos gastos refere-se a compra de mercadorias, ja que ndo hé reposigio do seu capital fixo
(barraca).
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7 CONCLUSOES FINAIS

Esta monografia tem como objeto analisar o processo de formacdo de renda dos trabalhadores
auténomos ocupados no comércio ambulante da Cidade de Salvador. Para tanto, considerando
que o comércio ambulante ¢ simultaneamente um mercado de trabalho e um mercado de bens,
buscou-se mostrar que a renda desses trabalhadores ¢ determinada de duas formas: pelos
condicionantes do mercado de trabalho também assim como pela estrutura de mercado da qual

esses trabalhadores participam.

A partir dos dados levantados através de pesquisa com os camelds do centro da Cidade, foi
possivel confirmar as hipéteses tedricas de funcionamento desse mercado de trabalho informal.
Considerou-se neste trabalho o conceito de informalidade a partir das formas de inser¢io do

ndividuo na atividade.

Assim € que, identificou-se o seguinte perfil ocupacional: na maioria sdo homens, com idade
média de 37 anos, de cor preta e que tém em média mais de 10 de experiéncia na atividade. Tem-
se que a escolaridade média € de 6 anos de escola formal. Trabalham em média mais do que 48
horas semanais, na sua maioria sdo donos de seus instrumentos de trabalho (barraca), a maior
parte ¢ proprietaria das mercadorias ofertadas, opera com apenas um ponto e também néo utiliza
o trabalho de outras pessoas na atividade. Isso mostra que, em geral, os camelds participam da
informalidade por opgéo, tendo em vista seu nivel de escolaridade e qualificagio e o aporte de

recursos proprios, assumindo, na maior parte da vezes, o papel de empregador de si mesmo.

A analise dos dados permitiu também constatar que esses trabalhadores realizam suas atividades
com capital escasso e de tecnologia simples. Esse capital escasso, qual seja, o necessario para ter
acesso a barraca da prefeitura, limita a entrada neste mercado de trabalho de forma que se
confirma que ndo hé livre entrada na informalidade. Além disso, a informacéo sobre a realizagdo
de empréstimos mostrou que o cameld opera com uma racionalidade econdmica de auferir uma
renda minima, na medida em que realiza empréstimos para dar continuidade a atividade e,

consequentemente, auferir a renda para sua subsisténcia.



86

Por outro lado, considerando o comércio ambulante como um mercado de bens, a analise dos
dados mostrou que a estrutura de mercado existente se aproxima mais da concorréncia
monopolistica, tendo em vista a possibilidade de diferenciagdo neste mercado. essa diferenciagéo,
que pode ocorrer via diversificagdo da oferta por grupos de mercadorias (composigdo da cesta) ou
via localizacdo, permite ao cameld exercer algum poder de monopolio através da fixagdo dos

preco por acréscimo de margem de lucro.

Assim ¢ que, constatou-se que a renda desses trabalhadores é tanto condicionada pela economia
como um todo, através do fluxo de renda das pessoas para este mercado, quanto pela prépria
dindmica interna da informalidade, através da concorréncia entre os préprios camelds. Embora
internamente a algumas areas prevalega uma estrutura de mercado mais concorrencial, tem-se que
entre as areas analisadas algumas se destacam por auferirem lucros mais elevado em funcdo de

algum poder de monopolio que exercem.

A analise econométrica permitiu identificar quais os principais determinantes da renda no
comércio ambulante. Estimou-se quatro modelos de regressdo, tendo com variaveis dependentes
a renda média, a retirada média, o lucro médio e faturamento médio, como forma de analisar a
rendimento dos camelds por diferentes 6ticas, ou seja com o objetivo de explicitar a relagdo entre

a renda neste mercado de trabalho com o processo de formagédo dos pregos

A estimagdo da renda levou em consideragdo atributos pessoais e econdmicos: escolaridade,
Sexo, propriedade dos instrumentos do trabalho, a condigdo de empregador e a realizagdo de
empréstimo. As varidveis mais importantes na sua determinagfo foram o Faturamento, Custo € a
propriedade dos Instrumentos de Trabalho. a escolaridade se mostrou o atributo menos

importante na determinagdo da renda dos camelds.
A estimagéio da retirada apresentou como condicionantes as varidveis realizagdo de empréstimos,
a propriedade do produto, o tempo de experiéncia, a idade, o custo e o faturamento. as variaveis

mais importantes foram Faturamento, Custo e propriedade da mercadoria ofertada.

Analisando a renda pela otica do lucro, tem-se que a estimagdo do lucro identificou os
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importantes condicionantes: Diversificagdo das Mercadorias Ofertadas, Custo e Faturamento,
confirmando que a possibilidade de diferencia¢do via diversificagéio leva diferenciais positivos no
lucro. Como o comércio ambulante ¢ um mercado de trabalho informal, tem-se que ndo existe
uma nitida separagdo entre renda e lucro, de forma que os condicionantes do lucro também

condicionam a renda do cameld.

A estimagdo do faturamento mostrou que esta varidvel ¢ determinada principalmente pela
estrutura de custos e pela localizagdo do cameld, além da forma de fixagdo dos pregos,
confirmando que a receita auferida pelos camelds ¢ diretamente condicionada por estrutura de

mercado mais proxima da concorréncia monopolistica.

Por outro lado, como o faturamento é o mais importante condicionante da renda, as varidveis que
determinam o faturamento condicionam indiretamente a renda. Nesse sentido, pode-se dizer que
a renda no comércio ambulante de Salvador ¢ determinada também pelos condicionantes do
processo de formagdo dos pregos neste mercado, quais sejam Faturamento, Custo, Localizagdo e

forma de Fixag¢éo dos Pregos.

Este trabalho mostra, portanto, que o funcionamento das atividades informais se d4 de forma
dindmica e interdependente com o restante das atividades tipicamente capitalista. O individuo na
informalidade age como um empregador de si mesmo, assumindo todos os riscos da atividade, tal
qual um tipico empresario capitalista. De outra maneira, sua renda est4 ndo s6 condicionada pelo
fluxo de renda da economia formal para informal e pelas suas caracteristicas pessoais, naturais ou

adquiridas, como também pela estrutura de mercado que se configura no comércio ambulante.



